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ВСТУП

У сучасних умовах функціонування ринкової економіки особливого значення набуває ефективне управління ресурсами та ризиками, що забезпечує стабільність і конкурентоспроможність підприємств. У зв’язку з цим важливим елементом управлінського процесу стає регулярне проведення аналізу фінансового стану підприємства. Існує велика кількість підходів, методів та принципів фінансового аналізу, які дозволяють виявити наявні проблеми та сформувати шляхи їх усунення і подальшого вдосконалення діяльності суб’єкта господарювання.

Оцінювання фінансового стану є ключовим компонентом у забезпеченні ефективного функціонування підприємства. Воно дозволяє виявити можливості підвищення рентабельності виробництва та зміцнення ділових відносин. Такий аналіз створює основу для забезпечення фінансової стабільності та виконання зобов’язань перед державними органами, кредиторами та іншими учасниками ринку. Фінансовий аналіз виступає важливим інструментом у процесі прийняття управлінських і стратегічних рішень на підприємствах різних форм власності та галузевої належності. У науковому середовищі спостерігається активний інтерес до вдосконалення методичних підходів та підвищення ефективності практичного застосування аналізу фінансового стану.

З огляду на динамічний розвиток фінансової сфери, зростає потреба в глибшому розумінні економічного стану підприємств. Упродовж останніх років багато вчених присвятили свої дослідження теоретичному обґрунтуванню оцінки фінансового стану суб’єктів господарювання та формулюванню відповідних практичних рекомендацій. Серед авторів, які зробили суттєвий внесок у цю сферу, можна відзначити: Тараруєва Ю.О., Марусяк Н.Л., Ладунка І.С., Семенову К.Д., Денисенка М.П. та інших.

Основна мета цієї кваліфікаційної роботи полягає в дослідженні теоретичних засад фінансового аналізу та діагностиці поточного фінансового стану конкретного підприємства з подальшим формуванням напрямів удосконалення методології його оцінювання.

Для досягнення поставленої мети передбачено виконання таких завдань:
1. Дослідити Поняття та економічна сутність фінансового стану підприємства.

2. Розглянути концептуалізація основних засобів діагностики фінансового стану підприємства.
3. Дослідити методичні підходи до аналізу фінансового стану підприємства.
4. Здійснити організаційно-економічну характеристику діяльності ТОВ «Станіслав-ІФ».
5. Провести аналіз фінансово-економічного стану діяльності ТОВ «Станіслав-ІФ».
6. Здійснити оцінку ймовірності банкрутства підприємства ТОВ «Станіслав-ІФ».
7. Здійснити вдосконалення інструментарію діагностики фінансового стану підприємства в сучасних умовах.
8. Запропонувати напрямки вдосконалення діагностики фінансового стану підприємства в умовах діджиталізації.
Об’єктом дослідження є процес оцінки фінансового стану підприємств, включаючи його особливості та інструменти.

Предмет дослідження становлять теоретичні підходи та практичні аспекти аналізу фінансового стану підприємства.

У процесі виконання роботи застосовувалась комплексна методологічна база, яка включає методи спостереження, порівняння, аналізу, логічного мислення, індукції, дедукції, абстрагування, розрахунку фінансових показників, таксономії, синтезу та прогнозування.

Аналіз здійснювався на основі використання офіційної фінансової звітності підприємства, зокрема балансу, звіту про фінансові результати та інших форм бухгалтерської документації, а також установчих документів.

Теоретичну основу дослідження становлять наукові публікації, підручники, нормативно-правові акти та електронні ресурси, присвячені питанням фінансового аналізу.

Структура дипломної роботи включає вступ, основну частину, яка складається з трьох розділів, висновки, список використаних джерел та додатки.


РОЗДІЛ 1

ТЕОРЕТИКО-МЕТОДИЧНІ ЗАСАДИ АНАЛІЗУ ФІНАНСОВОГО СТАНУ ПІДПРИЄМСТВА

1.1
Поняття та економічна сутність фінансового стану підприємства

Поняття та зміст фінансового стану підприємства відіграють важливу роль у системі фінансового аналізу та управління організацією. Він характеризує рівень фінансової стабільності підприємства, його здатність забезпечувати дохід, раціонально використовувати наявні ресурси та своєчасно виконувати зобов’язання перед інвесторами та кредиторами.

У табл. 1.1 представлено погляди науковців на економічну природу аналізу фінансового стану підприємства.

[image: image1.emf]Таблиця 1.1   Трактування поняття «фінансовий стан підприємства»  

Науковці  Трактування  

Антипенко Н. В.,  Кушнір А. С.  Фінансовий стан підприємства  –   це комплексний показник, що  відображає здатність компанії забезпечувати свою фінансову  стійкість, виконувати  фінансові зобов'язання та ефективно  використовувати ресурси для досягнення стратегічних цілей [1].  

Косарєва І. П., Хохлов  М. П., Бірюкова В. В.  Фінансовий стан підприємства  –   це сукупність показників, що  характеризують його ліквідність, платоспроможність,   прибутковість  та ефективність управління активами і пасивами на певний момент  часу [1 2 ].  

Проскуріна Н.,  Гнідкова А  Фінансовий стан підприємства  –   це рівень його фінансового здоров'я,  який визначає можливість стабільного функціонування, розвитку та  викона ння зобов'язань перед кредиторами, інвесторами та іншими  зацікавленими сторонами [2 6 ].  

Томчук О., Левчук М.  Фінансовий стан підприємства  –   це відображення фінансових  результатів його діяльності, що включає аналіз доходів і витрат,  балансового звіту,  грошових потоків і фінансових коефіцієнтів, які  визначають стійкість і конкурентоспроможність підприємства [ 33 ].  

Семенова К. Д..  Фінансовий стан підприємства  –   це показник його економічної  стабільності, що характеризується здатністю забезпечувати  фінансов у рівновагу між активами та зобов'язаннями, підтримувати  необхідний рівень капіталу та резервів для майбутнього  розвитку  [29 ].  

 


У результаті проведеного дослідження можна стверджувати, що фінансовий стан підприємства відображає рівень його фінансової стійкості та спроможність ефективно виконувати економічні зобов’язання. Це комплексна характеристика, яка демонструє здатність підприємства отримувати прибуток, підтримувати платоспроможність, зберігати ліквідність і раціонально використовувати наявні ресурси. Оцінка фінансового стану включає аналіз таких складових, як активи, пасиви, власний капітал та грошові потоки, що дозволяє визначити ефективність управління фінансовими ресурсами та ступінь готовності підприємства до фінансових викликів у майбутньому.

Так, Ковтуненко Ю.В. та Олексійчук А.Г. зазначають, що аналіз фінансового стану є інструментом оцінювання фінансових та економічних показників підприємства з метою визначення його фінансової стабільності, платоспроможності та ефективності ресурсного забезпечення [10].

Зі свого боку, Паянок Т.М. розглядає аналіз фінансового стану як всебічне дослідження фінансової звітності та основних показників, що дозволяє виявити переваги й недоліки в роботі підприємства, а також оцінити можливі ризики та перспективи подальшого розвитку [20].

У свою чергу, Ясинська Д.В. і Добровольська О.В. визначають аналіз фінансового стану як системний підхід до вивчення фінансових результатів діяльності компанії шляхом обчислення та інтерпретації ключових фінансових коефіцієнтів, що є основою для прийняття ефективних управлінських рішень [42].

Узагальнюючи наукові підходи до трактування поняття фінансового стану підприємства, можна визначити, що фінансовий стан – це характеристика фінансово-господарської діяльності суб’єкта господарювання, яка відображає забезпеченість необхідними ресурсами, ефективність їх розміщення та використання. Він визначається широким колом чинників і описується системою показників, що дають змогу оцінити загальні результати діяльності підприємства, доступність фінансових ресурсів і раціональність їх розподілу.
Фінансовий стан підприємства тісно пов'язаний з ефективністю його операційної, комерційної та фінансово-господарської діяльності. Успішна реалізація продукції, стабільне надання послуг, зниження витрат на виробництво – все це безпосередньо впливає на прибутковість і, відповідно, сприяє покращенню загального фінансового стану. Важливо, щоб фінансова політика підприємства була спрямована на безперервне забезпечення фінансовими ресурсами, раціональне їх використання, дотримання розрахункової дисципліни, оптимізацію структури капіталу та досягнення фінансової рівноваги, що, в свою чергу, є запорукою стабільного функціонування підприємства [8].

Фінансовий стан – це одна з основоположних характеристик діяльності будь-якого суб’єкта господарювання. Його аналіз дозволяє виявити потенціал для підвищення ефективності виробництва та зміцнення фінансової дисципліни, що є необхідним для стабільної діяльності підприємства та виконання зобов’язань перед державою, партнерами, кредиторами та іншими стейкхолдерами [40].

Стійкий фінансовий стан підприємства створює передумови для соціального захисту працівників, своєчасного виконання зобов’язань перед бюджетом та позитивно впливає на економічну стабільність у країні. Аналіз фінансового стану дозволяє визначити конкурентну позицію підприємства, а також оцінити перспективи та ризики у співпраці з діловими партнерами, банками, інвесторами, постачальниками тощо [14].

Фінансова стійкість підприємства визначається рівнем автономності та платоспроможності. Вивчення балансу дає змогу ідентифікувати джерела нестабільності. Залежно від стану підприємства, виділяють чотири типи фінансової стійкості: абсолютну, нормальну, нестійку та кризову. Співвідношення між активами та джерелами їх фінансування визначає загальну стабільність підприємства. Власні оборотні кошти утворюються переважно з прибутку, тоді як позикові формуються за рахунок зовнішнього фінансування. Ефективне поєднання власного та залученого капіталу дозволяє мінімізувати фінансові ризики [31].

Забезпечення фінансової стабільності можливе лише за умови ефективного управління усіма видами ресурсів, активами та пасивами. Для цього необхідно планувати структуру капіталу, аналізувати фінансові результати на основі звітності та ухвалювати управлінські рішення, спрямовані на збереження і посилення фінансової стійкості. Основними характеристиками, що відображають фінансову стабільність підприємства, є: ліквідність, платоспроможність, рентабельність, ділова активність, фінансова стійкість та кредитоспроможність. Саме ці показники становлять базу для аналітичної оцінки та визначення шляхів зміцнення фінансового становища підприємства [52].

Фінансовий стан підприємства є багатогранним поняттям, яке охоплює різні аспекти діяльності суб'єкта господарювання. У науково-економічній літературі визначено низку ключових критеріїв, що слугують основою для оцінки цього стану, зокрема [38]:

· стан фінансових ресурсів, їх ефективне розміщення та використання, що сприяє зростанню прибутку та капіталу підприємства.

· платоспроможність, яка відображає спроможність суб’єкта господарювання своєчасно виконувати фінансові зобов’язання перед контрагентами.

· кредитоспроможність, тобто здатність залучати кредити та своєчасно їх погашати, використовуючи як власні кошти, так і зовнішні фінансові джерела.

· рівень прибутковості, що характеризує фінансовий результат діяльності підприємства та свідчить про його здатність генерувати прибуток.

· оптимальний розподіл чистого прибутку після виконання податкових зобов’язань, що має важливе значення з точки зору економічної доцільності.

· раціональне розміщення коштів, спрямоване на підвищення ефективності виробничої та фінансової діяльності.

· наявність достатнього обсягу власних фінансових ресурсів, які забезпечують безперервність виробництва та реалізації продукції.

· ліквідність балансу, яка показує здатність підприємства швидко мобілізувати активи для покриття зобов’язань.

Формування стабільного фінансового стану підприємства залежить від ряду факторів, серед яких – достатній рівень власного капіталу, рентабельність, контрольовані рівні ризику, платоспроможність, стабільність прибутку та можливість залучення зовнішніх ресурсів. Раціональне використання фінансових ресурсів створює підґрунтя для поліпшення виробничих результатів, підвищення продуктивності праці, ефективності використання матеріальних та трудових ресурсів, а також впровадження інновацій [21].

Отже, аналіз фінансового стану підприємства є всебічним процесом, що охоплює оцінку фінансової стійкості, результативності управління фінансами та здатності підприємства реалізовувати довгострокові стратегічні цілі. До такого аналізу входять: вивчення фінансової звітності, обчислення та інтерпретація ключових фінансових показників, виявлення динаміки їх змін, аналіз причин фінансових відхилень, а також розробка рекомендацій щодо вдосконалення фінансової політики. Цей процес є важливою основою для ухвалення зважених управлінських рішень, зміцнення фінансової стійкості підприємства та його конкурентоспроможності в умовах динамічного економічного середовища.
1.2.
Концептуалізація основних засобів діагностики фінансового стану підприємства

У науковій літературі широко представлено методичні підходи та інструменти для проведення фінансової діагностики підприємств. Існує значна кількість розробок, що стосуються комплексної оцінки фінансового стану, зокрема з використанням інтегральних показників, які дозволяють отримати узагальнене уявлення про рівень фінансової стійкості підприємства. Ряд вітчизняних та зарубіжних дослідників [28] рекомендують застосовувати два основні підходи до фінансової діагностики: поглиблену діагностику та експрес-аналіз, структуру яких відображено на рис. 1.1.
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Згідно з представленим алгоритмом (рис. 1.1), така поетапна діагностика дозволяє не лише всебічно дослідити фінансово-економічний стан підприємства, але й оцінити ефективність функціонування окремих напрямів його діяльності. Послідовне застосування методів діагностики сприяє більш обґрунтованому формуванню управлінських рішень та дає змогу своєчасно виявити потенційні ризики і слабкі місця у фінансовому механізмі підприємства.
У сучасній економічній літературі спостерігається різноманіття підходів до групування показників для аналізу фінансового стану підприємства. Вибір конкретної системи показників обумовлюється класифікаційними критеріями, які визначаються метою дослідження та інформаційними потребами різних груп стейкхолдерів. Зокрема, ряд авторів [7] наголошують на необхідності орієнтації фінансової інформації на ключові зацікавлені сторони – інвесторів, акціонерів, кредиторів, управлінців та працівників підприємства.

Найбільш поширеними серед індикаторів, які використовуються в межах фінансової діагностики, є показники фінансової стійкості, ліквідності, платоспроможності, ділової активності, рентабельності, а також узагальнюючі результати діяльності підприємства. Особлива увага приділяється аналізу динаміки цих показників, що дозволяє простежити тенденції у розвитку фінансового стану.

Формування системи показників фінансової діагностики повинно базуватися на чіткому розумінні цілей дослідження: оцінка рівня конкурентоспроможності, визначення кредитоспроможності або встановлення ймовірності настання фінансової неспроможності (банкрутства). На нашу думку, в межах запропонованого підходу доцільно використовувати ті фінансові індикатори, які забезпечують комплексне охоплення майнового стану, структури капіталу, грошових потоків та фінансової стабільності підприємства. До таких належать коефіцієнти стійкого фінансування, концентрації позикового капіталу, забезпеченості власними обіговими коштами, маневреності власного капіталу тощо (див. додаток Б).

Окрему групу становлять коефіцієнти ліквідності та платоспроможності, що застосовуються в методиках оцінки поточної здатності підприємства виконувати свої короткострокові зобов’язання. Зокрема, йдеться про коефіцієнти покриття, абсолютної та швидкої ліквідності, загальної платоспроможності, які дозволяють оцінити, наскільки підприємство здатне оперативно реагувати на фінансові виклики (додаток В).

Під час загальної оцінки платоспроможності важливим є аналіз структури зобов’язань та їх покриття за рахунок обігових активів. При цьому акцент робиться на визначенні таких показників, як коефіцієнт покриття короткострокових зобов’язань та показник абсолютної ліквідності – як більш консервативний критерій платоспроможності (додаток Г).

Особливе значення в системі фінансової діагностики відіграють показники результативності діяльності підприємства, які дозволяють оцінити досягнутий економічний ефект, ефективність використання ресурсів та прибутковість (додаток Д).

Цікавим підходом у сфері діагностики є модель, запропонована А.В. Матвійчуком та О.А. Сметанюк, що базується на використанні інструментів нечіткої логіки [34]. Такий підхід дозволяє підвищити достовірність оцінки фінансового стану шляхом глибшої інтерпретації звітних даних та зменшення впливу суб’єктивних чинників на результати аналізу.
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На рис. 1.2 представлено модель, яка поєднує якісні та кількісні характеристики функціонування підприємства, забезпечуючи комплексний підхід до оцінювання його фінансового стану. Зазначена модель розроблена на основі адаптації зарубіжних методичних підходів, що ґрунтуються на факторному аналізі прогнозування ймовірності банкрутства [22].

Серед наукових напрацювань, що отримали широке визнання, виокремлюється двофакторна модель оцінки ризику настання фінансової неспроможності, яка є однією з найпростіших у застосуванні. Її доцільно використовувати у поєднанні з іншими інструментами оперативного контролю фінансового стану підприємства.

Для своєчасного виявлення ознак формування незадовільної структури балансу необхідно застосовувати випереджальні діагностичні заходи, які дають змогу вчасно відреагувати на негативні тенденції. З цією метою доцільним є проведення експрес-діагностики, яка передбачає оперативний фінансовий моніторинг із застосуванням коефіцієнта Бівера.

Коефіцієнт Бівера (Кб) розраховується як відношення різниці між чистим прибутком підприємства та сумою амортизаційних відрахувань до загального обсягу поточних і довгострокових зобов’язань. Якщо протягом тривалого періоду (1,5–2 роки) значення цього показника не перевищує 0,2, це свідчить про зниження здатності підприємства фінансувати свою діяльність за рахунок прибутку та внутрішніх ресурсів. Така ситуація свідчить про поступове погіршення структури балансу та підвищення залежності від зовнішніх джерел фінансування. За подальшого зниження показника забезпеченості власними засобами нижче 0,1 підприємство втрачає фінансову незалежність, що загрожує виникненням кризових явищ.

Таким чином, існує широкий спектр методичного інструментарію для діагностики фінансового стану підприємства. Водночас в умовах економічної нестабільності найбільш ефективними залишаються традиційні методики аналізу, які ґрунтуються на системному вивченні ключових показників: майнового стану, ліквідності, платоспроможності, фінансової стійкості, ділової активності та рентабельності. Комплексне застосування зазначених індикаторів дозволяє отримати об’єктивну оцінку фінансового здоров’я підприємства та сформувати обґрунтовані управлінські рішення.
1.3
Методичні підходи до аналізу фінансового стану підприємства

В сучасних умовах існує значна кількість методичних підходів до оцінювання фінансового стану підприємства. Незважаючи на їх різноманітність, більшість із них ґрунтуються на схожих аналітичних показниках, які, у свою чергу, згруповані за ключовими напрямами аналізу.

Під час дослідження майнового стану підприємства здійснюється поглиблене вивчення бухгалтерського балансу, зокрема його активів і пасивів, а також динаміки їх змін у часі. Особлива увага приділяється структурі оборотних та необоротних активів, рівню їх зносу, темпам оновлення та ефективності використання. Для цього розраховуються такі показники, як коефіцієнт зносу основних засобів та фондовіддача, що дає змогу оцінити ефективність використання основного капіталу.

У пасивній частині балансу аналізується структура джерел фінансування підприємства. Зокрема, досліджується обсяг і питома вага власного капіталу, нерозподілений прибуток, а також обсяги короткострокових і довгострокових зобов’язань. Співвідношення між зазначеними елементами дозволяє робити висновки про рівень фінансової незалежності, стабільності та здатність підприємства своєчасно виконувати свої фінансові зобов’язання.

Ключові напрями аналізу фінансового стану підприємства систематизовано та відображено на рис. 1.3, що дозволяє комплексно охарактеризувати фінансове становище суб’єкта господарювання.
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Основні напрямки аналізу фінансового стану підприємства доцільно класифікувати за такими ключовими категоріями [35]:

1. Аналіз фінансового стану з позиції платоспроможності. Цей напрямок орієнтований на оцінку здатності підприємства своєчасно виконувати свої фінансові зобов’язання перед кредиторами. Для цього застосовуються відповідні коефіцієнти, зокрема: коефіцієнт поточної (загальної) ліквідності, коефіцієнт швидкої ліквідності, коефіцієнт абсолютної ліквідності. Вони дозволяють виявити рівень забезпеченості підприємства ліквідними активами для покриття короткострокових боргових зобов’язань.

2. Аналіз рентабельності діяльності підприємства. Цей підхід спрямований на визначення ефективності використання підприємством наявних ресурсів з погляду отримання прибутку. Аналіз охоплює рентабельність операційної, інвестиційної та фінансової діяльності. Основними показниками є: чистий прибуток, рентабельність активів, рентабельність власного капіталу, співвідношення витрат до доходів тощо.

3. Аналіз фінансової стійкості. У межах цього напрямку досліджується здатність підприємства стабільно функціонувати у довгостроковій перспективі без загрози неплатоспроможності або банкрутства. Оцінюється структура капіталу, зокрема співвідношення між власними та залученими коштами, наявність достатнього обсягу обігових коштів для покриття постійних витрат, рівень фінансового левериджу тощо.

4. Аналіз ефективності управління фінансовими ресурсами. Цей компонент аналізу дозволяє оцінити раціональність та ефективність управлінських рішень щодо використання активів і капіталу підприємства. Застосовуються такі показники, як коефіцієнти оборотності активів (дебіторської заборгованості, запасів, основних засобів), оборотності капіталу, тривалість операційного циклу, рентабельність інвестицій тощо.

Крім того, важливим елементом комплексного аналізу є порівняльний аналіз, який передбачає зіставлення фінансових показників підприємства з аналогічними показниками конкурентів або середніми галузевими значеннями. Це дозволяє об’єктивно оцінити конкурентну позицію суб’єкта господарювання, виявити його сильні та слабкі сторони, а також сформулювати рекомендації щодо підвищення ефективності діяльності.

Методика аналізу фінансового стану підприємства включає послідовність етапів, що забезпечують комплексне дослідження його фінансово-економічного положення. Основними етапами є [20]:

1. Визначення мети та завдань аналізу. На цьому етапі встановлюється ціль аналізу, зокрема, що саме необхідно з’ясувати – рівень платоспроможності, рентабельності, ймовірність банкрутства тощо. Визначаються також ключові питання, на які повинен дати відповідь аналіз, а також формується перелік необхідної інформації.

2. Збір та підготовка інформаційної бази. Здійснюється збір та упорядкування необхідної інформації, перш за все фінансової звітності підприємства. Основними джерелами є[26]:

– бухгалтерський баланс (форма №1);
– звіт про фінансові результати (форма №2);
– звіт про рух грошових коштів (форма №3);
– звіт про власний капітал (форма №4).
3. Аналіз фінансових показників. На цьому етапі проводиться безпосередній аналіз фінансових коефіцієнтів та індикаторів, що характеризують різні аспекти фінансового стану підприємства.

Застосовуються такі методи:

– горизонтальний аналіз (оцінка змін показників у динаміці),

– вертикальний аналіз (структурне співвідношення елементів звітності),

– порівняльний аналіз (зіставлення з іншими підприємствами або нормативами),

– факторний аналіз (виявлення причин змін фінансових результатів).

4. Формулювання висновків та розробка рекомендацій. На завершальному етапі здійснюється узагальнення отриманих результатів, формулюються висновки про поточний фінансовий стан підприємства, а також розробляються практичні рекомендації щодо його оптимізації та зміцнення [23].

У межах зазначеної методики застосовуються різноманітні методичні підходи, які передбачають використання комплексної системи методів аналізу для оцінки фінансової стійкості, прибутковості та ефективності діяльності підприємства. Ці підходи структуровано у табл. 1.2, яка відображає їх змістове наповнення, аналітичні інструменти та очікувані результати.

[image: image5.emf]Таблиця 1.2    Основні методи аналізу фінансових стану підприємства  

Метод  Характеристика  

Оцінка  фінансового  стану з  використанням  абсолютних  показників  Оцінка фінансового стану підприємства з використанням абсолютних  показників є ключовим аспектом  фінансового аналізу, оскільки вона  базується на конкретних сумах і значеннях, викладених у фінансових  звітах. Абсолютні показники, такі як величина активів, пасивів, доходів,  витрат, прибутків і зобов'язань, надають можливість точно оцінити  фінансові ресур си, заборгованість та здатність підприємства виконувати  свої фінансові зобов'язання.  

Метод  фінансових  коефіцієнтів  Метод фінансових коефіцієнтів є ефективним інструментом для оцінки  фінансового стану підприємства, що базується на розрахунку і аналізі  спеціальних числових показників. Метод використовується для оцінки  різних аспектів фінансової діяльності, таких як ліквідність,  платоспроможність, стабільність та прибутковість. Фінансові  коефіцієнти дозволяють здійснювати порівняльний аналіз як в межах  са мого підприємства за різні періоди, так і з іншими підприємствами у  відповідній галузі.  

Бальна оцінка  Бальна оцінка для аналізу фінансового стану підприємства  використовується для систематизації та узагальнення результатів  фінансового аналізу за допомогою   числових оцінок або рангів. Такий  підхід дозволяє зробити комплексну оцінку різних аспектів фінансової  діяльності, таких як ліквідність, платоспроможність, прибутковість та  ефективність управління ресурсами. В процесі бальної оцінки кожен  фінансовий показ ник або група показників отримує ваговий коефіцієнт,  що відповідає їхньому значенню для загального аналізу, що дозволяє  керівництву та інвесторам швидко оцінити фінансовий стан  підприємства, зробити обґрунтовані висновки щодо його стабільності та  перспекти в розвитку.  

Рейтингова  оцінка  Рейтингова оцінка для аналізу фінансового стану є важливим  інструментом, що дозволяє здійснювати комплексну оцінку фінансової  стійкості та ризиків підприємства. Підхід базується на присвоєнні  числових оцінок, які відображають   рівень кредитоспроможності і  фінансової надійності підприємства. В результаті рейтингова оцінка  надає можливість інвесторам, кредиторам та іншим зацікавленим  сторонам зробити обґрунтовані рішення щодо співпраці з підприємством  на основі його фінансової ст ійкості і потенціалу розвитку.  

Джерело:  [ 15 ]  

Табл. 1.2 демонструє, що для комплексного та всебічного аналізу фінансового стану підприємства необхідно використовувати різні методи, які доповнюють один одного. Абсолютні показники дають базове розуміння ресурсів і зобов’язань, метод фінансових коефіцієнтів дозволяє оцінити ключові аспекти фінансової стабільності і ефективності, а бальна та рейтингова оцінки забезпечують узагальнену та структуровану оцінку, важливу для прийняття управлінських і інвестиційних рішень. Поєднання цих методів підвищує об’єктивність і глибину аналізу, що сприяє більш обґрунтованому оцінюванню фінансового стану підприємства та визначенню його перспектив розвитку.
Бальна оцінка сприяє систематизації й узагальненню численних фінансових показників, що робить аналіз більш наглядним і зрозумілим для керівництва та інвесторів. Рейтингова оцінка, в свою чергу, допомагає визначити рівень фінансової надійності підприємства, що є важливим для кредиторів і партнерів при прийнятті рішень щодо співпраці.

Таким чином, інтеграція цих методів підвищує точність і об’єктивність оцінки фінансового стану, дозволяє своєчасно виявляти проблеми та ризики, а також формує основу для стратегічного планування і прийняття ефективних управлінських рішень. Використання комплексного підходу є ключовим фактором забезпечення стабільного розвитку та конкурентоспроможності підприємства на ринку.
Загалом, аналіз фінансового стану є базовим і першочерговим етапом управління підприємством, який дозволяє не лише оцінити результати його фінансової діяльності, а й сформувати підґрунтя для прийняття обґрунтованих управлінських рішень щодо підвищення її ефективності [19].

У міжнародній практиці широке застосування отримали математичні моделі, що дозволяють на основі сукупності фінансових показників сформувати агрегований або інтегральний індекс фінансового стану компанії. Зразки таких моделей наведено на рис.1.4 (див. додаток А).

[image: image6.emf]                                                                                Рис . 1. 4 .   Методичні   підходи   до   оцінки   фінансового   стану   підприємства   Джерело:   [35 ]  

Методичні   підходи   до   оцінки   фінансового   стану  підприємства  

Аналіз   балансу   підприємства:   -   горизонтальний   аналіз;   -   вертикальний   аналіз .  

Показники   рентабельності   та  прибутковості:   -   рентабельність   продукції   (продаж);   -   рентабельність   активів   (майна);   -   рентабельність   власного   капіталу;   -    

Неформалізовані  методи:   1)   експертних   оцінок   та  сценаріїв;   2)   психологічні;   3)   морфологічні;   4)   порівняльні;   5)   побудови   системи   показників;   6)   побудови   системи  аналітичних   таблиць  

Показники   фінансової   стійкості   та  структури капіталу:   -   коефіцієнт   незалежності   (автономії);   -   Коефіцієнт   залежності;   -   коефіцієнт   заборгованості;   -   коефіцієнт   маневрування   власних   засобів;   -   коефіцієнт   структури   залученого   капіталу;  

Показники   платоспроможності:   -   обсяг   власних   обігових   коштів;   -   здатність   капіталу   до   маневрування;  

Показники   ліквідності:   -   загальний   коефіцієнт   ліквідності;   -   коефіцієнт   швидкої   ліквідності;   -   коефіцієнт   абсолютної   ліквідності;  

 

Показники   майнового   стану   СК:   -   сума   господарських   засобів,   щ о  знаходяться у розпорядженні ;   -   частка   активної   частини   основних   засобів;   -   коефіцієнт   зносу   основних   засобів;   -   коефіцієнт   відновлення;   -   коефіцієнт   вибуття;  

Показники   фінансового   стану   підприємства  

Математичні   моделі  

Формалізовані методи:   1.   ланцюгових  підстановок;   2.   арифметичних  різниць,   (балансовий);   3.   диференціальний;   4.   логарифмічний;   5.   інтегральний;   6.   простих і складних  відсотків;   7.   дисконтування.  

Методичні підходи до оцінки фінансового стану підприємства  


Існує багато різних методів оцінки фінансового стану підприємства, кожен із яких має свої переваги та обмеження. Вибір конкретного методу залежить від цілей аналізу, доступності інформації та кваліфікації аналітика. Комплексна оцінка фінансового стану передбачає одночасне застосування декількох методів, що дає змогу отримати більш об’єктивну й повну картину фінансового стану підприємства та своєчасно виявити потенційні проблеми.

Варто зауважити, що оцінка фінансового стану є динамічним процесом, який потребує регулярного проведення. Такий підхід дозволяє відстежувати зміни у фінансовому стані підприємства й оперативно впроваджувати коригувальні заходи.

Отже, успішне використання методології та інструментів аналізу фінансового стану є ключовим для забезпечення об’єктивності і повноти оцінки фінансової діяльності підприємства. Вони не лише сприяють ідентифікації актуальних і потенційних проблем, а й формують основу для розробки управлінських стратегій та прийняття ефективних рішень. Застосування цих інструментів підвищує ефективність управління і забезпечує стійкість фінансового стану підприємства в умовах ринкової нестабільності.

РОЗДІЛ 2
ДІАГНОСТИКА ФІНАНСОВО-ЕКОНОМІЧНОГО СТАНУ ПІДПРИЄМСТВА

2.1.
Організаційно-економічна характеристики діяльності ТОВ «Станіслав-ІФ»
Оцінка фінансового стану компанії є ключовим елементом для визначення її стабільності та здатності ефективно функціонувати в ринкових умовах. Аналіз фінансових показників показує сильні та слабкі сторони компанії, оцінює її ліквідність, платоспроможність, фінансову стабільність та прибутковість. Таким чином, оцінка фінансового стану є важливою для розуміння поточної економічної ситуації компанії, її можливостей для подальшого розвитку та адаптації до ринкових проблем, а також для формування рекомендацій щодо поліпшення фінансової діяльності.

Використовуючи щорічну фінансову звітність ТОВ «Станіслав-ІФ», ми використовуємо структурний аналіз для аналізу складу активів та капіталу цієї компанії на період з 2021 по 2024 рік.

Активи підприємств – це всі матеріальні та нематеріальні ресурси, які належать до компанії та використовуються для здійснення її діяльності та для досягнення стратегічних цілей [12]. Активи компанії за останні 5 років мають таку структуру (табл. 2.1).

[image: image7.emf]Таблиця 2. 1   Активи ТОВ «Станіслав - ІФ»   протягом 2021 - 2024 рр., тис. грн.  

Стаття  20 21 р.  202 2 р.  202 3 р.  202 4 р.  Відхилення    2024 р. до 2021 р.  

Необоротні активи  381,8  347,9  314,0  280,1  - 101,7  

Оборотні активи  191,4  283,8  259,0  297,1  105,7  

Баланс  573,2  631,7  573,0  577,2  4,0  

 


Тому необоротні активи займають найвищу частку активів, що відповідає в середньому 55%.

Вони досягли найвищого відсотка ваги в 2021 році, але зменшилися до 2024 року і становили близько 48,5 %, тоді як частка оборотних активів зросла до 51,5% (рис. 2.1).
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Рис. 2.1. Структура активів ТОВ «Станіслав-ІФ» 
протягом 2021-2024 рр., %

Розглянемо склад необоротних активів ТОВ «Станіслав-ІФ», та її зміни за 2021-2024 роки. В структурі необоротних активів компанії 100 % показник займають основні засоби. 

Хоча величина зносу основних засобів відзначалася значним обсягом, за останні роки вона помітно зменшилася - від 44% до 17% у 2020 році, що свідчить про процес оновлення основних засобів. У 2021 та 2022 роках знос знову збільшився на 6,36% та 1,47% відповідно.
ТОВ «Станіслав-IФ» має такий виробничий потенціал (табл. 2.2).

При аналізі основних засобів можна зазначити, що їх стан у 2024 році гірший, ніж був в 2021 році.

[image: image9.emf]Таблиця 2. 2   Аналіз виробничого потенціалу ТОВ «Станіслав - ІФ»  

Показник  20 21 р.  202 2 р.  202 3 р.  202 4 р.  Відхилення   202 4   р.   до   20 21   р  

+/ -  %  

Балансова вартість  основних засобів,  всього,  тис. грн.  381,8  347,9  314  280,1  - 101,7  73,4  

Знос   основних   засобів :  

тис.   грн.  312,6  346,5  380,4  414,3  101,7  132,5  

%   зносу  45,0  49,9  54,8  59,7  14,6  132,5  

 


У період з 2021 по 2024 рік спостерігається стійке скорочення балансової вартості основних засобів підприємства. Зокрема, у 2021 році вона становила 381,8 тис. грн, тоді як у 2024 році знизилась до 280,1 тис. грн. Сукупне зменшення за аналізований період становить 101,7 тис. грн, що еквівалентно 26,6% зниження від початкового рівня (або 73,4% від базового рівня 2021 року).

Паралельно зі скороченням вартості основних засобів, відбувається зростання їх зносу як в абсолютному, так і у відносному вираженні. Так, сума зносу основних засобів зросла з 312,6 тис. грн у 2021 році до 414,3 тис. грн у 2024 році, що становить приріст на 101,7 тис. грн або 32,5%. Відповідно, рівень зносу основних засобів зріс з 45,0% до 59,7%, що свідчить про поступове зниження фізичного стану та ефективності використання виробничих активів підприємства.

Зростання рівня зносу та зменшення балансової вартості свідчать про зношення матеріально-технічної бази, що може негативно позначитися на обсягах виробництва, якості продукції та загальній конкурентоспроможності підприємства. Така тенденція вимагає оновлення або модернізації основних фондів з метою підвищення виробничого потенціалу в подальшому.

Оскільки оптимальний показник коефіцієнта амортизації основних активів менше 0,5, тому можна зазначити, що стан власності компанії є прийнятним. Однак через очевидну тенденцію до збільшення зносу, можливість оновлення основних засобів полягає у забезпеченні стабільності діяльності.
Ми аналізуємо ТОВ «Станіслав-ІФ» на основі звіту про фінансові результати (табл. 2.1). 

[image: image10.emf]Таблиця 2.1   Динаміка фінансових результатів ТОВ «Станіслав - ІФ», тис. грн.  

Стаття  20 20 р.  20 21 р.  202 2 р.  202 3 р.  20 24 р.  Відхилення    202 4   р. до 20 20  р  

+/ -  %  

Чистий дохід від  реалізації послуг  320,1  443,9  353, 3  500, 3  469, 0  148,9  46,5  

Собівартість  реалізованих послуг  377 , 8  435 , 8  346 , 9  498 , 4  441,4  63,6  16,8  

Валовий прибуток  - 57,7  8,1  6,4  1,9  27,6  85,3  - 147,8  

Прибуток від  операційної  діяльності  - 57,7  8,1  6,4  1,9  27,6  85,3  - 147,8  

Чистий прибуток  - 57,7  8,1  6,4  1,9  25,7  83,4  - 144,5  

 


За останні п’ять років зростання продажів за останні п’ять років (рис. 2.2), за винятком 2022 року, коли воно знизилося на 20,4% порівняно з 2021 року. Найбільше зростання було відзначено у 2023 році, коли чистий дохід від реалізації становив 500,3 тис. грн.
Аналізуючи основні фінансові та економічні показники, можна стверджувати, що компанія виявляє тенденцію до певного розвитку. Кількість послуг збільшується щороку та порівняно з 2021 роком у 2024 році, вона збільшилася, а саме на 46,5%. Чистий прибуток також значно збільшився в 2024 році, що свідчить про позитивні наслідки компанії. 
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Рис. 2.2. Динаміка чистого доходу від реалізації ТОВ «Станіслав-ІФ», тис. грн.

На відміну від доходів, витрати збільшувались з кожним роком за останні п’ять років з 2021 по 2024 рік (рис. 2.3). Найбільший ріст відбувся у 2023 році, коли вони збільшилися до 498,4 тис. грн.
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Рис. 2.3. Динаміка собівартості послуг підприємства ТОВ «Станіслав-ІФ», тис. грн.

За останні п’ять років компанія також досягла чистого прибутку (рис. 2.3). 
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Рис. 2.4. Динаміка чистого прибутку/збитку ТОВ «Станіслав-ІФ», тис. грн.

Чистий прибуток компанії також показав позитивну динаміку та збільшився з 57,7 тис. грн. чистого збитку у 2021 році до 25,7 тис. грн. чистого прибутку в 2024 році. Це показує загальне підвищення фінансової діяльності компанії.
Загалом, ТОВ «Станіслав-ІФ» показує позитивні тенденції у своїй фінансовій діяльності, але може зіткнутися з такими проблемами, як збільшення витрат та незначне зменшення фінансових результатів у 2025 році. Важливо проаналізувати ці тенденції щодо розробки стратегій для подальшого розвитку та забезпечення стійкості компанії в майбутньому.
2.2.
Аналіз фінансово-економічного стану діяльності ТОВ «Станіслав-ІФ»

Фінансовий стан підприємства має багатогранне значення, адже відображає результат взаємозв’язку всіх складових системи фінансових відносин, які визначають обсяг, розміщення та ефективність використання ресурсів підприємства.

Слід підкреслити, що стан фінансів підприємства оцінюється за ключовими показниками: ліквідністю, платоспроможністю, фінансовою стійкістю, діловою активністю та рентабельністю діяльності. Проведемо аналіз цих показників і сформуємо узагальнені висновки дослідження.

Оцінку ліквідності підприємства ТОВ «Станіслав-ІФ» можна здійснити за допомогою коефіцієнтів загальної, швидкої та абсолютної ліквідності (табл. 2.5). 
Згідно з отриманими результатами, підприємство характеризується високим рівнем ліквідності, оскільки всі відповідні показники свідчать про стабільний фінансовий стан. За останні чотири роки ці показники демонструють позитивну динаміку, що свідчить про поліпшення ліквідності.


[image: image14.emf]Таблиця 2.5   Показники ліквідності ТОВ «Станіслав - ІФ»   протягом 2021 - 2024 рр.  

Показник  20 21 р.  202 2 р.  202 3 р.  202 4 р.  Відхилення  202 4   р.  д о   20 21   р .  

Коефіцієнт загальної  ліквідності  3,67  2,69  6,12  18,57  14,90  

Коефіцієнт швидкої  ліквідності  3,66  2,69  6,11  18,54  14,88  

Коефіцієнт абсолютної  ліквідності  0,62  0,13  0,26  2,29  1,67  

 


У процесі оцінювання динаміки ліквідності ТОВ «Станіслав-ІФ» у період з 2021 по 2024 рік виявлено суттєве покращення відповідних фінансових показників, що свідчить про зростання платоспроможності підприємства.
Зокрема, коефіцієнт загальної ліквідності зріс із 3,67 у 2021 році до 18,57 у 2024 році, що становить приріст на 14,90 пунктів. Аналогічну позитивну динаміку демонструє коефіцієнт швидкої ліквідності – зростання з 3,66 до 18,54, тобто на 14,88 пунктів.

Коефіцієнт абсолютної ліквідності також покращився – з 0,62 у 2021 році до 2,29 у 2024 році (приріст на 1,67 пунктів). Це свідчить про значне зміцнення здатності підприємства покривати свої короткострокові зобов’язання грошовими коштами та їх еквівалентами.
Отже, загалом досліджуване підприємство демонструє стійку позитивну тенденцію у сфері ліквідності протягом аналізованого періоду.
З метою оцінки рівня фінансової стійкості підприємства ТОВ «Станіслав-ІФ» доцільно проаналізувати такі коефіцієнти: автономії, фінансування, маневреності власного капіталу, а також забезпечення власними оборотними ресурсами (табл. 2.6).

[image: image15.emf]Таблиця 2.6   Показники фінансової стійкості ТОВ «Станіслав - ІФ»  

Показник  Нормативне  значення  2021 р.  2022 р.  2023 р.  2024 р.  Відхилення  2024 р. до  2021 р  

Коефіцієнт  автономії  ≥ 0,5  0,91  0,83  0,93  0,97  0,06  

Коефіцієнт  фінансування  ≥ 0,5  1,10  1,20  1,08  1,03  - 0,07  

Коефіцієнт  маневреності  власного  капіталу  Оптимальне  значення  дорівнює  0,5.  0,27  0,34  0,41  0,50  0,23  

Коефіцієнт  забезпечення  власними  оборотними  засобами  Мінімальне  значення  цього  показника   –   0,1  0,73  0,63  0,84  0,95  0,22  

 


На підставі аналізу даних табл. 2.6, можна зробити висновок про достатньо високий рівень фінансової стійкості ТОВ «Станіслав-ІФ» упродовж 2021–2024 років. Детальний розгляд кожного з показників дозволяє комплексно оцінити динаміку та стабільність фінансового становища підприємства.

Коефіцієнт автономії, що демонструє частку власного капіталу в загальному обсязі ресурсів, упродовж чотирьох років утримується значно вище нормативного рівня (≥ 0,5). У 2021 році показник становив 0,91, а в 2024 році – 0,97, що свідчить про високу незалежність підприємства від зовнішніх джерел фінансування. Позитивне відхилення на 0,06 пунктів підтверджує посилення фінансової самостійності.

Коефіцієнт фінансування, який є зворотним до коефіцієнта фінансової залежності, у 2021 році складав 1,10, але до 2024 року знизився до 1,03. Незважаючи на від’ємне відхилення на рівні –0,07, показник залишається в межах нормативного значення і не свідчить про критичне посилення фінансового ризику.

Коефіцієнт маневреності власного капіталу демонструє позитивну динаміку: з 0,27 у 2021 році він досяг оптимального значення 0,50 у 2024 році. Це означає, що зросла частка власного капіталу, яка може бути оперативно перетворена на оборотні активи, що покращує адаптивність підприємства до змін зовнішнього середовища.

Коефіцієнт забезпечення власними оборотними засобами, що відображає рівень забезпеченості підприємства власними ресурсами для фінансування поточної діяльності, також має стабільно високе значення. Зростання з 0,73 до 0,95 у 2024 році (+0,22) вказує на зміцнення внутрішнього потенціалу підприємства для автономного функціонування без залучення додаткових зовнішніх джерел.

У сукупності ці показники підтверджують, що підприємство підтримує високий рівень фінансової стабільності, здатне забезпечувати власну діяльність за рахунок внутрішніх джерел фінансування, що свідчить про його ефективне фінансове управління та низький рівень ризиків.
Для оцінки рівня ділової активності підприємства ТОВ «Станіслав-ІФ» доцільно розглянути низку коефіцієнтів, зокрема показники оборотності активів, дебіторської та кредиторської заборгованості, матеріальних запасів, основних засобів, а також власного капіталу (табл. 2.7).

[image: image16.emf]Таблиця 2.7   Показники ділової активності ТОВ «Станіслав - ІФ»  

Показник  20 21 р.  202 2 р.  202 3 р.  202 4 р.  Відхилення  202 4   р. до   20 21   р  

Коефіцієнт  оборотності активів  0,57  0,59  0,83  0,82  0,25  

Коефіцієнт  оборотності  кредиторської   заборгованостей  9,66  4,40  6,74  15,14  5,48  

Коефіцієнт  оборотності  дебіторської  заборгованостей  3,22  1,65  2,06  3,21  - 0,01  

Коефіцієнт  оборотності  основних засобів  1,09  0,95  1,51  1,49  0,39  

Коефіцієнт   оборотності  власного капіталу  0,84  0,66  0,94  0,81  - 0,03  

 


Проведений аналіз показників ділової активності ТОВ «Станіслав-ІФ» за період 2021–2024 років дозволяє зробити висновки щодо ефективності використання ресурсів підприємства.

Коефіцієнт оборотності активів зріс з 0,57 у 2021 році до 0,82 у 2024 році, що свідчить про покращення здатності підприємства генерувати виручку на одиницю активів, хоча зростання відбулося з незначним уповільненням у фінальному році.

Оборотність кредиторської заборгованості виявила різку позитивну динаміку – з 9,66 у 2021 році до 15,14 у 2024 році, незважаючи на спад у 2022 році. Така тенденція може свідчити про прискорення розрахунків з постачальниками.

Особливо помітне зростання демонструє коефіцієнт оборотності дебіторської заборгованості – з 3,22 до 3,21, що є ознакою стабільності ефективності збору коштів від клієнтів.

Коефіцієнт оборотності основних засобів також покращився: з 1,09 у 2021 році до 1,49 у 2024 році, що вказує на більш результативне використання основного капіталу у виробничій діяльності.

Натомість коефіцієнт оборотності власного капіталу дещо знизився – з 0,84 до 0,81, що може свідчити про незначне зниження рентабельності вкладених власних коштів.

Загалом, динаміка більшості показників є позитивною та свідчить про зростання ефективності операційної діяльності підприємства.

[image: image17.emf]Таблиця 2.8   Показники рентабельності ТОВ «Станіслав - ІФ» , %  

Показник  20 21 р.  202 2 р.  202 3 р.  202 4 р.  Відхилення  202 4   р. до   20 21   р.  

Коефіцієнт рентабельності  активів  1,44  1,06  0,32  4,47  3,03  

Коефіцієнт рентабельності  власного капіталу  1,57  1,22  0,36  4,71  3,14  

Коефіцієнт рентабельності  діяльності  1,82  1,81  0,38  5,48  3,66  

Коефіцієнт рентабельності  продукції  1,86  1,84  0,38  5,82  3,96  

 


Оцінка рентабельності підприємства у динаміці за чотири роки свідчить про покращення фінансових результатів ТОВ «Станіслав-ІФ», особливо у 2024 році.

Показник рентабельності активів, який демонструє ефективність використання всіх активів для отримання прибутку, зріс з 1,44 % у 2021 році до 4,47 % у 2024 році. Такий приріст у 3,03 процентних пункти вказує на покращення загальної прибутковості підприємства.

Коефіцієнт рентабельності власного капіталу, що характеризує прибутковість вкладених власних коштів, також зріс – з 1,57 % до 4,71 %, що є свідченням зростання фінансової віддачі від власних ресурсів підприємства.

Рентабельність діяльності підприємства (операційна рентабельність) зазнала зростання з 1,82 % до 5,48 %, що свідчить про підвищення ефективності операційних процесів і контролю над витратами.

Найвищий приріст продемонстрував показник рентабельності продукції: з 1,86 % у 2021 році до 5,82 % у 2024 році. Це свідчить про зростання прибутку на одиницю реалізованої продукції, що може бути результатом як зниження собівартості, так і підвищення продажних цін.

Таким чином, рентабельність ТОВ «Станіслав-ІФ» у 2024 році значно покращилася у порівнянні з 2021 роком, що відображає ефективне фінансове управління та стратегію зростання прибутковості.
2.3.
Оцінка ймовірності банкрутства підприємства ТОВ «Станіслав-ІФ»
На сьогодні в практиці аналізу ймовірності банкрутства підприємств активно використовуються численні підходи, розроблені зарубіжними фахівцями, зокрема Альтманом, Лісом, Таффлером, Спрінгейтом та іншими. Ці методики ґрунтуються на дискримінантному аналізі та включають специфічний набір фінансових коефіцієнтів, що дозволяють здійснювати діагностику фінансової стійкості суб'єктів господарювання. Серед них модель Альтмана є однією з найвідоміших і найчастіше застосовуваних.

Дослідники Ренемі Рауд Пошті, Аліхані та Меранжурі (2009) провели порівняльний аналіз моделей Альтмана і Фулмера, в результаті чого дійшли висновку про більш обережний характер першої моделі у прогнозуванні ймовірності фінансової неспроможності.

На підставі адаптованих до українських умов досліджень можна зробити висновок, що модель Таффлера найбільш точно відображає ситуацію на національному ринку. Її показники виявляють стабільність у часовому розрізі, а критичні межі адекватно відповідають українському економічному середовищу. Крім того, ефективність також демонструє універсальна дискримінантна модель, яка може бути застосована до оцінки стану підприємств вітчизняного сектору економіки.

Для здійснення оцінки потенційного банкрутства ТОВ «Станіслав-ІФ» буде використано низку підходів, що адаптовані для українського бізнес-середовища. Аналіз охоплює період з 2021 по 2024 рік на основі офіційної фінансової звітності підприємства.

Одним з інструментів прогнозування ризику фінансової неплатоспроможності і банкрутства є R-модель, що представлена наступною формулою (2.1) [4]:

[image: image18.emf]                           R = 0,38К 1 + К2 + 0,054К3 + 0,63К4                              (2.1)  


Розрахунки коефіцієнтів R-моделі для ТОВ «Станіслав-ІФ» наведені у табл. 2.9.

[image: image19.emf]Таблиця 2.9   Розрахунок коефіцієнтів R - моделі   для  ТОВ «Станіслав - ІФ»  

Показник  Формула розрахунку  20 21 р.  202 2 р.  202 3 р.  202 4 р.  

К1  Оборотний капітал / Середньорічн а   сум а   активів  0,341  0,471  0,430  0,517  

К2  Чистий прибуток / Середньорічна  сума власного  капіталу  0,016  0,012  0,004  0,047  

К3  Виручка від реалізації /  Середньорічна сума активів  0,570  0,586  0,831  0,816  

К4  Чистий прибуток / Сума  витрат  0,019  0,018  0,004  0,058  

 


Отже, на рис. 2.5 представлено значення показника R-моделі для ТОВ «Станіслав-ІФ» за 2021-2024 роки.
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Рис. 2.5. Значення показника R-моделі для ТОВ «Станіслав-ІФ»
У табл. 2.10 наведено загальну оцінку ймовірності підприємства за R- моделлю.

[image: image21.emf]Таблиця 2.10   Нормативні значення показника  R - модел і    

Значення R  Ймовірність банкрутства, %  

Менше 0  Максимальна (90 - 100)  

0 - 0,18  Висока (60 - 80)  

0,18 - 0, 32  Середня (35 - 50)  

0,32 - 0, 42  Низька (15 - 20)  

Більше 0,42  Мінімальна (до 10)  

 


Таким чином, протягом 2021-2024 років році результати розрахунків за відповідною моделлю свідчили про ймовірність банкрутства підприємства на рівні приблизно 18-32%, що вказує на середній рівень ризику фінансової неспроможності та банкрутства.
Слід підкреслити, що при аналізі здатності підприємства протистояти ризикам фінансової нестабільності та оцінці ймовірності його банкрутства необхідно враховувати специфіку галузі, в якій воно функціонує. Відтак, для досягнення більшої точності прогнозів доцільним є застосування адаптованих для окремих галузей коефіцієнтів.

Одна з моделей, яка набула широкого розповсюдження на території України, ґрунтується на наступному математичному виразі (формула 2.2) [21]:


[image: image22.emf]                    Z = 1,5 X₁ + 0,08 X₂ + 10 X₃ + 5 X₄ + 0,3 X₅ + 0,1 X₆               (2.2)  


Значення окремих коефіцієнтів, необхідних для проведення розрахунків за моделлю Терещенка, наведені у табл. 2.11.

[image: image23.emf]Таблиця 2.11   Розрахунок коефіцієнтів моделі Терещенка   для   ТОВ «Станіслав - ІФ»  

Показник  Формула розрахунку  20 21 р.  202 2 р.  202 3 р.  202 4 р.  

Х1  Грошові надходження   /   Зобов’язання  6,132  3,349  11,827  29,313  

Х2  Валюта балансу   /   Зобов’язання  10,981  5,989  13,546  36,075  

Х3  Чистий прибуток   /   Середньорічна сума  активів  0,014  0,011  0,003  0,045  

Х4  Прибуток   /   Виручка від реалізації  0,025  0,018  0,004  0,055  

Х5  Запаси   / Виручка від реалізації  0,025  0,018  0,004  0,055  

Х6  Виручка від реалізації   /   Основний капітал  0,558  0,559  0,873  0,813  

 


Згідно з даними, значення моделі Терещенка для підприємства у відповідні роки становили: у 2021 р. – 10,41; у 2022 р. – 5,76; у 2023р.  – 18,96; та у 2024 р. – 47,67 (див. рис. 2.6).
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Рис. 2.6. Значення показника моделі Терещенка для ТОВ «Станіслав-ІФ»

У табл. 2.7 представлено нормативні значення оцінки ймовірності банкрутства за моделлю Терещенка.


[image: image25.emf]Таблиця 2.12   Нормативні з начення показника   моделі Терещенка  

Значення  Ймовірність банкрутства  

Більше 2  Банкрутство не загрожує  

Від 1 до 2  Фінансова стійкість порушена  

Менше 1  Існує загроза банкрутства  

 


На основі результатів розрахунків за моделлю Терещенка можна стверджувати, що ТОВ «Станіслав-ІФ» наразі не перебуває у зоні ризику банкрутства.

У 1977 році британський дослідник Річард Таффлер запропонував власну прогностичну модель для оцінки фінансової стабільності підприємств, яка згодом набула широкого визнання у фінансово-економічній практиці.

Модель Таффлера представлена у вигляді наступного математичного рівняння (формула 2.3) [31]:


[image: image26.emf]                           Z = 0,53 X₁ + 0,13 X₂ + 0,18 X₃ + 0,16 X₄                                  (2.3)  


Необхідні для обчислення значення відповідних коефіцієнтів наведено у табл. 2.13.

[image: image27.emf]Таблиця 2.13   Розрахунок коефіцієнтів моделі Таффлера   для   ТОВ «Станіслав - ІФ»  

Показник  Формула розрахунку  20 21 р.  202 2 р.  202 3 р.  202 4 р.  

Х1  Прибуток до виплат   /   Поточні  зобов’язання  0,155  0,061  0,045  1,606  

Х2  Оборотні активи   /   Зобов’язання  3,67  2,69  6,12  18,57  

Х3  Поточні зобов’язання /   Загальна  вартість активів  0,091  0,167  0,074  0,028  

Х4  Виручка від реалізації / Валюта  балансу  0,558  0,559  0,873  0,813  

 


Отже, показник моделі Таффлера матиме відповідні значення: 2021 р. – 0,665; 2022 р. – 0,502; 2023 р. – 0,973; 2024 р. – 3,400;
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Рис. 2.6. Значення показника моделі Таффлера для ТОВ «Станіслав-ІФ»
Згідно з критеріями моделі Таффлера, якщо розраховане значення Z-показника перевищує 0,3, це вказує на позитивні перспективи функціонування підприємства у довгостроковій перспективі. Натомість значення нижче 0,2 свідчить про високу ймовірність фінансової неспроможності [2].

На основі отриманих результатів можна стверджувати, що підприємство демонструє стійкий фінансовий стан, оскільки всі розраховані значення Z-показника для ТОВ «Станіслав-ІФ» упродовж аналізованого періоду суттєво перевищують граничний рівень у 0,3, що свідчить про відсутність ризику банкрутства в найближчому майбутньому.

Крім того, значний внесок у розвиток підходів до аналізу фінансової стійкості підприємств зробив американський економіст Вільям Бівер, який запропонував власну систему фінансових коефіцієнтів. Для оцінювання ймовірності банкрутства він рекомендував звертати увагу на такі показники, як коефіцієнт Бівера, рентабельність активів, рівень фінансового левериджу, співвідношення чистого оборотного капіталу до активів, а також загальний коефіцієнт покриття [17].

Результати розрахунків за цими показниками представлено у табл. 2.14.

[image: image29.emf]Таблиця 2.14   Розрахунок коефіцієнтів моделі Бівера   для ТОВ «Станіслав - ІФ»  

Показник  Формула розрахунку  202 1 р.  2022 р.  202 3 р.  202 4 р.  

коефіцієнт Бівера  (Чистий прибуток  –   амортизація) / Зобов’язання  0,772  0,382  0,846  3,725  

рентабельність  активів  Чистий  прибуток / Активи  0,014  0,010  0,003  0,045  

фінансовий леверидж  Зобов’язання / Активи  0,091  0,167  0,074  0,028  

коефіцієнт покриття  активів чистим  оборотним капіталом  (Власний капітал  –   необоротні  активи) / Активи  0,243  0,282  0,378  0,487  

коефіцієнт покриття  Оборотні активи / Поточні  зобов’язання  3,667  2,691  6,123  18,569  

 


Кожен із розглянутих фінансових показників оцінюється з урахуванням встановлених граничних значень. Зокрема, рентабельність активів для фінансово стабільних підприємств має коливатися у межах 6–8 %. Згідно з проведеним аналізом, ТОВ «Станіслав-ІФ» досягло цього рівня лише у 2022 році, тоді як у попередні роки значення були нижчими.

Щодо фінансового левериджу, його зменшення свідчить про посилення фінансової незалежності підприємства. Аналізоване підприємство демонструє досить низький рівень цього показника, що є позитивною характеристикою.

Що стосується коефіцієнта Бівера, оптимальним вважається діапазон 0,4–0,45. У досліджуваному випадку підприємство відповідає цим критеріям, що підтверджує його платоспроможність і фінансову стабільність.

Таким чином, згідно з методикою Вільяма Бівера, ТОВ «Станіслав-ІФ» демонструє високий рівень фінансової стійкості, що мінімізує ризики можливого банкрутства.

Узагальнюючи результати дослідження, можна зазначити, що застосування адаптованих до українських умов моделей для аналізу фінансового стану підприємств засвідчує: ТОВ «Станіслав-ІФ» не належить до категорії суб’єктів, яким загрожує банкрутство в середньостроковій перспективі.
Розглянемо також моделі Дж. Фулмера, Ліса та Альтмана. Модель Фулмера для прогнозування банкрутства була розроблена на основі аналізу даних 60 компаній. Модель має такий вигляд (формула 2.4.) [31]:


[image: image30.emf]H = 5,528 I1 + 0,212 I2 + 0,073 I3 + 1,270 I4  -   0,120 I5 + 2,335 I6 + 0,575 I7 +     1,083 I8 + 0,894 I9  -   6,075                                            (2.4)  


Розрахунок коефіцієнтів наведено в табл. 2.15.

[image: image31.emf]Таблиця 2.15   Розрахунок коефіцієнтів моделі Фулмера   для ТОВ «Станіслав - ІФ»  

Показник  Формула розрахунку  202 1 р.  2022 р.  202 3 р.  202 4 р.  

І1  Нерозподілений прибуток минулих  років   /   Сукупні активи  - 1,323  - 1,192  - 1,307  - 1,245  

І2  Обсяг реалізації   /   Сукупні  активи  0,558  0,559  0,873  0,813  

І3  Валовий прибуток   / Сукупні  активи  0,014  0,010  0,003  0,045  

І4  Грошові потоки   /   Сукупні  зобов’язання  0,62  0,13  0,26  2,29  

І5  Сукупні зобов’язання / Сукупні  активи  0,091  0,167  0,074  0,028  

І6  Поточні пасиви   / Сукупні активи  0,091  0,167  0,074  0,028  

І7  Lg   (матеріальні активи)  2,582  2,541  2,497  2,447  

І8  Оборотний капітал   / Сукупні  зобов’язання  3,67  2,69  6,12  18,57  

І9  Lg   (Валовий прибуток   /   виплати %)  0,806  0,908  0,279  1,441  

 


Отже, інтегральний показник моделі Фулмера для ТОВ «Станіслав-ІФ» в 2021 р. – -6,086; 2022 р. – -6,786; 2023 р. – -4,284; 2024 р. – 13,007;
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Рис. 2.6. Значення показника моделі Фулмера для ТОВ «Станіслав-ІФ»
Згідно з результатами, отриманими за допомогою моделі, можна зробити прогноз, що втрата платоспроможності є неминучою, якщо значення Н < 0, тоді як при Н > 0 компанія продовжує функціонувати стабільно, з подальшими варіаціями в її фінансовому стані.

Таким чином, застосувавши методику Фулмера до даного підприємства, можна зробити висновок, що в 2020 та 2021 роках воно перебувало в незадовільному фінансовому стані, майже на межі банкрутства, а у 2022 році показник Н став більшим за 0, що свідчить про нормалізацію діяльності підприємства. Прогнозуючи за цією моделлю ймовірність банкрутства на наступні роки, можна зазначити, що точність розрахунків для одного року вперед становить 98%, для двох років – 81% [4].

Модель Ліса, в свою чергу, дозволяє оцінити рівень ризику неплатоспроможності на основі чотирьох фінансових показників, що дає змогу визначити інтегральну оцінку L за такою формулою (2.5) [12]:


[image: image33.emf]                  L = 0,063 X1 + 0,092 X2 + 0,057 X3 + 0,001 X4                        (2.5)  


Розрахунок коефіцієнтів моделі Ліса для ТОВ «Станіслав-ІФ» представлено в табл. 2.16.

[image: image34.emf]Таблиця 2.16   Розрахунок коефіцієнтів м о делі   Ліса   для ТОВ «Станіслав - ІФ»  

Показник  Формула розрахунку  202 1 р.  2022 р.  202 3 р.  202 4 р.  

Х1  Оборотний капітал / Сукупні активи  0,334  0,449  0,452  0,515  

Х2  Прибуток від реалізації / Сукупні  активи  0,014  0,010  0,003  0,045  

Х3  Нерозподілений прибуток / Сукупні  активи  - 1,323  - 1,192  - 1,307  - 1,245  

Х4  Власний капітал / Сукупні активи  0,909  0,833  0,926  0,972  

 


Отже, показник L моделі Ліса для ТОВ «Станіслав-ІФ» становив в 2021 р. – -0,052; 2022 р. – -0,038; 2023 р. – -0,045; 2024 р. – -0,033 (рис. 2.7).

[image: image35.png]0,000

-0,010

-0,020

-0,030

-0,040

-0,050

-0,060

2021 p.

2022 p.

2023 p.

2024 p.

0,033





Рис. 2.7. Значення показника моделі Ліса для ТОВ «Станіслав-ІФ»

Таким чином, результати, отримані внаслідок застосування моделі Ліса, свідчать про наявність надзвичайно високого рівня ризику фінансової неспроможності підприємства. Це зумовлено тим, що значення інтегрального показника L є надто низькими і становлять від’ємне значення за аналізований період.

Модель Альтмана, у свою чергу, є функціональною залежністю від фінансових коефіцієнтів, які відображають економічну спроможність підприємства та результати його діяльності за попередній звітний період [24]. Зазначена модель дозволяє оцінити ймовірність банкрутства компанії та відома як так зване "рівняння надійності", що обчислюється за наступною формулою (2.6) [12]:


[image: image36.emf]                             Z = 1,2 A + 1,4 B + 3,3 C + 0,6 D + 1,0 E                              (2.6)  


Розрахунок відповідних коефіцієнтів моделі Альтмана для ТОВ «Станіслав-ІФ» подано в табл. 2.17.

[image: image37.emf]Таблиця 2.17   Розрахунок коефіцієнтів моделі Альтмана   для ТОВ «Станіслав - ІФ»  

Показник  Формула розрахунку  2021 р.  202 2 р.  202 3 р.  202 4 р.  

A  Оборотний капітал   /   Сума активів  0,334  0,449  0,452  0,515  

B  Чистий прибуток   /   Сума активів  0,014  0,010  0,003  0,045  

C  Прибуток до оподаткування/Сума  активів  0,014  0,010  0,003  0,045  

D  Ринкова вартість власного капіталу   /   Залучений капітал  9,981  4,989  12,546  35,075  

E  Виручка від реалізації   /   Сума  активів  0,558  0,559  0,873  0,813  

 


Отже, показник Z моделі Альтмана для ТОВ «Станіслав-ІФ» мало значення в 2021 р. – 6,511; 2022 р. – 3,636; 2023 р. – 8,173; 2024 р. – 21,953 (рис. 2.7).
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Рис. 2.7. Значення показника індексу моделі Альтмана для ТОВ «Станіслав-ІФ»

Отже, оскільки значення індексу Альтмана протягом останніх трьох років стабільно перевищують пороговий рівень у 3 (при Z = 2,8), можна дійти висновку, що підприємство не перебуває під загрозою банкрутства.

На основі результатів, отриманих у процесі аналізу з використанням різних методик, було здійснено узагальнення оцінок фінансового стану підприємства ТОВ «Станіслав-ІФ», яке представлено у зведеній табл. 2.18.

[image: image39.emf]Таблиця 2.18   Результати оцінювання різними методами   ймовірності банкрутства  для  ТОВ «Станіслав - ІФ»  

Показники  2021 р.  2022 р.  2023 р.  2024 р.  

R - модель  0,188  0,235  0,214  0,324  

модель Терещенка  10,41  5,76  18,96  47,67  

Модель Таффлера  0,665  0,502  0,973  3,400  

Модель Бівера  0,772  0,382  0,846  3,725  

Модель Фулмера  - 6,086  - 6,786  - 4,284  13,007  

Модель Ліса  - 0,052  - 0,038  - 0,045  - 0,033  

Модель Альтмана  6,511  3,636  8,173  21,953  

 


У результаті аналізу ймовірності банкрутства ТОВ «Станіслав-ІФ» із використанням зарубіжних методик було отримано суттєво відмінні результати. Кожна з моделей іноземного походження по-своєму інтерпретувала фінансовий стан підприємства, що свідчить про обмежену універсальність цих методів у вітчизняному контексті. Це ще раз підтверджує, що закордонні моделі в першу чергу орієнтовані на специфіку тих країн, у яких вони були розроблені. Адже економічні умови, законодавче середовище, політична ситуація та соціальні фактори є унікальними для кожної держави, що суттєво впливає на функціонування підприємств.

Проведений адаптивний аналіз дозволяє стверджувати, що для українських компаній найбільш придатною для оцінки фінансової стійкості та прогнозування банкрутства є модель Таффлера та Терещенка. Її порогові значення є більш відповідними до особливостей національного ринку, а показники характеризуються більшою стабільністю. Крім того, ефективним виявилося застосування універсальної дискримінантної моделі, що свідчить про її доцільність у контексті аналізу діяльності українських підприємств.

Згідно з результатами проведеного дослідження, ТОВ «Станіслав-ІФ» не перебуває під загрозою банкрутства. Такий висновок було зроблено на основі застосування провідних методик прогнозування банкрутства, які найбільш адаптовані до умов функціонування національної економіки.

РОЗДІЛ 3

ПЕРСПЕКТИВНІ НАПРЯМИ РОЗВИТКУ МЕТОДИКИ АНАЛІЗУ ФІНАНСОВОГО СТАНУ ПІДПРИЄМСТВА

3.1.
Вдосконалення інструментарію діагностики фінансового стану підприємства в сучасних умовах
В умовах розвитку ринкових відносин зростає потреба у системному аналізі фінансового стану підприємства та удосконаленні відповідних методик з урахуванням реального впливу ринкового середовища. Задовільний фінансовий стан є важливою характеристикою діяльності підприємства, що визначає його конкурентоспроможність, потенціал у діловому співробітництві, а також слугує віддзеркаленням стабільності економічних процесів як самого підприємства, так і його партнерів у фінансових та інших відносинах.

На основі аналізу сучасних методик оцінювання фінансового стану підприємств можна визначити ключові напрями його вдосконалення, серед яких [31]:

· удосконалення інформаційного та методичного забезпечення аналізу фінансового стану підприємства;

· розробка ефективних методичних підходів до прогнозування фінансового стану;

· оптимізація структури аналізу з урахуванням мети та змісту дослідження на кожному етапі;

· покращення форм фінансової звітності з метою підвищення її аналітичної цінності;

· розроблення методики комплексної бальної оцінки фінансового стану підприємства, що забезпечує використання оптимального набору фінансових показників та коефіцієнтів;

· вдосконалення теоретичних основ формування та функціонування дієвої інформаційної системи підприємства;

· перегляд і оновлення нормативних документів, які регламентують зміст і послідовність здійснення аналізу фінансового стану підприємства.

Зазначені напрями є важливою складовою розвитку системи фінансового аналізу, сприяючи підвищенню якості прийняття управлінських рішень, адаптації до змін зовнішнього середовища та забезпеченню сталого функціонування підприємства.
У рамках нашого дослідження важливо акцентувати увагу на такому важливому показнику фінансового стану підприємства, як фінансова стійкість. Вона виступає індикатором здатності підприємства розвиватися та функціонувати на належному рівні, забезпечуючи себе необхідними ресурсами та ефективно керуючи ними. Це, своєю чергою, сприяє збереженню платоспроможності, забезпеченню прибутковості та підвищенню рентабельності. У зв’язку з цим доцільним є застосування ефективного механізму формування та підтримки фінансової стійкості підприємства.

Погоджуючись із точкою зору О.М. Семенової, доцільно трактувати поняття «механізм забезпечення фінансової стійкості підприємства» як комплексну систему методів, форм, інструментів, важелів, нормативів, а також відповідного правового, інформаційного, технічного та кадрового забезпечення. Саме завдяки цій системі підприємство здатне досягти такого стану своїх фінансових ресурсів, що дозволяє ефективно формувати, розподіляти та використовувати їх з метою зростання прибутку та капіталу за умови збереження платоспроможності й кредитоспроможності на прийнятному рівні ризику. Досягнення результативного управління фінансовою стійкістю можливе лише за умови гармонійної взаємодії усіх елементів цієї системи [9].

Такий механізм має відповідати низці вимог: кожен його елемент має чітко виконувати покладені на нього функції; усі компоненти мають діяти узгоджено з метою досягнення загального результату, враховуючи інтереси всіх учасників фінансових процесів. Також необхідне функціонування зворотного зв’язку між елементами на горизонтальному та вертикальному рівнях, що дозволить вищим рівням оперативно реагувати на зміни, що виникають на нижчих рівнях. Враховуючи викладене, нами було розроблено структуру механізму управління фінансовою стійкістю підприємства, яку наведено на рис. 3.1.
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Рис.3.1. Основні складові механізму управління фінансовою стійкістю підприємства

Джерело: [34]
Основу концепції розвитку підприємства складає головна мета, яка визначає його стратегічні пріоритети, сфери діяльності та служить орієнтиром у ринковому середовищі. Відтак, усі стратегії, що стосуються фінансової стійкості, мають бути узгоджені із загальною стратегічною лінією підприємства. Особливу увагу при цьому слід приділяти оцінці поточного стану фінансової стійкості та аналізу чинників, що впливають на досягнення запланованих цілей.

Аналіз поточного рівня фінансової стійкості здійснюється з використанням методів фінансового аналізу, зокрема шляхом розрахунку фінансових коефіцієнтів та їх зіставлення з нормативними показниками, як було розглянуто у першому розділі цієї роботи. Саме рівень фінансової стійкості визначає ефективність реалізації стратегічних управлінських рішень щодо капіталу, ресурсів та результатів діяльності [18].

Фінансовий інструментарій управління фінансовою стійкістю включає в себе різноманітні методи, способи, інструменти та засоби, які забезпечують вплив управлінських рішень. Для результативного впровадження механізму управління необхідно чітко визначити підходи до впливу на ключові чинники.

На цьому етапі варто застосовувати відповідний фінансовий інструментарій, структура якого залежить від низки факторів: типу діяльності підприємства, його ресурсних можливостей, організаційного рівня управління й контролю, фінансового стану та умов зовнішнього ринкового середовища.

У контексті реалізації обраної стратегії управлінський персонал повинен мати у своєму розпорядженні набір ефективних моделей та методик, які дозволяють ухвалювати обґрунтовані та результативні управлінські рішення.
Реалізація стратегічних планів підприємства значною мірою залежить від ефективності функціонування системи контролю та моніторингу. У ході господарської діяльності підприємство стикається з багатьма ризиками, серед яких важливе місце займає ризик погіршення фінансової стійкості. Управління таким ризиком є невід'ємною частиною загальної стратегії забезпечення фінансової стабільності. Ця стратегія повинна включати комплекс заходів, спрямованих на нейтралізацію потенційних загроз, пов’язаних із втратою фінансової рівноваги. Для того щоб оцінити цей ризик кількісно, доцільно застосовувати розрахунково-аналітичні методи, що дозволяють виявити імовірність та силу його впливу [31].

Першим етапом у процесі управління ризиками виступає експертна оцінка впливу змін зовнішніх та внутрішніх чинників на фінансову стійкість підприємства. На наш погляд, ключовим компонентом системи управління фінансовою стійкістю є методика аналітичного оцінювання фактичного рівня стабільності, що має ґрунтуватися на системі індикативних показників. Ці індикатори повинні відображати різні аспекти фінансової стійкості, оскільки вона є інтегральною характеристикою загального фінансового стану.

Разом із тим, система індикаторів повинна спиратися на класичні коефіцієнти, що оцінюють структуру капіталу, рівень рентабельності та платоспроможності. Водночас доцільно обмежити кількість таких показників, уникаючи дублювання або включення тісно взаємопов’язаних коефіцієнтів, що можуть спотворити загальну картину.

У межах комплексної оцінки фінансової стійкості ми пропонуємо використовувати визначений набір індикаторів, поданий у табл. 3.1. Важливо також встановлювати нормативні (граничні) значення для кожного з обраних показників. Для частини з них існують загальноприйняті нормативи, що застосовуються до більшості підприємств реального сектору економіки, тоді як для інших – граничні значення слід адаптувати до конкретних умов функціонування підприємства.

Наприклад, пропонується використовувати диференційований підхід до визначення граничного значення коефіцієнта покриття (К3). Його значення варто розраховувати з урахуванням галузевої специфіки, а також внутрішніх нормативів підприємства щодо рівня запасів. Формула визначення цього коефіцієнта базується на еталонному значенні коефіцієнта швидкої ліквідності (0,6) та враховує частку нормативного рівня запасів у складі оборотних активів (ПВНЗ = НЗ / ОА).

[image: image41.emf]                                    К3 = 0,6 / (1  –   ПВНЗ)                               (3.1)  


Розрахунок нормативного рівня запасів традиційно здійснюється за окремими їх видами як добуток середньоденної собівартості продукції на встановлені норми запасів у днях по кожному виду ресурсів. Що стосується нормативних значень показників відносної прибутковості (К5, К6, К7), варто враховувати специфіку функціонування підприємства на товарному та фінансовому ринках, а також орієнтуватися на середньогалузеві значення таких коефіцієнтів.

Подальші рекомендації стосуються застосування методики бальної оцінки для комплексного аналізу фінансової стійкості. Такий підхід є доцільним у випадках, коли окремі індикативні показники демонструють відхилення від нормативних меж (див. табл. 3.1). Зокрема, аналіз значень окремих індикаторів та сумарна бальна оцінка дають змогу виявити рівень і характер негативних тенденцій у фінансовому стані підприємства.


[image: image42.emf]Таблиця 3.1   Показники - індикатори оцінки фінансової стійкості підприємства  

Показники  Порядок  розрахунку  Примітки  

К1   Коефіцієнт   фінансової   автономії  В К   /   Б  Граничне   (нормативне)   значення   –   0,5  

К2   Коефіцієнт   швидкої   ліквідності  ( ОА   –   З)   /   ПЗ  Граничне   значення   –   0,6  

К3   Коефіцієнт   покриття  ОА   /   ПЗ  Граничне   значення   залежить  від галузевих   та   інших   особливостей  

К4   Коефіцієнт   забезпечення  оборотних   активів   власним   оборотним   капіталом      ВОА   /   ОА    Граничне   значення   –   0,1  

К5   Коефіцієнт   рентабельності  сукупного  капіталу    ЧП   /   Б  Граничне   значення   залежить  від галузевих   та   інших   особливостей  

К6   Коефіцієнт   стійкості   економічного зростання    (ЧП  –   ДВА)   /   ВК  Граничне   значення   залежить  від галузевих   та   інших   особливостей  

К7   Коефіцієнт   стійкості   за   беззбитковістю  операційної   діяльності    МП   /   ПВ  Граничне   значення   залежить  від галузевих   та   інших   особливостей  

** Умовні позначення:   Б  –   підсумок валюти балансу; ЗВ  –   змінні витрати;   ОА  –   оборотні активи; ПВ  –   постійні витрати; З  –   запаси;   ПЗ  –   поточні  зобов’язання;   ПВН  –   питома вага нормативного рівня запасів; (НЗ)  –   нормативні запаси в оборотних  активах; ДЗ  –   довгострокові зобов’язання;   НА  –   необоротні активи;   ВОА = ВК  –   НА  –   власні оборотні активи; ЧП  –   чистий прибуток;   ДВА  –   дивіденди, виплачені  акціонерам; ВК Власний капітал;   МП = ОД  –   ЗВ  –   маржинальний прибуток; ОД  –   операційні доходи.   Джерело: побудовано автором на основі   

Особливої уваги заслуговує питання ефективного управління оборотним капіталом. Його нераціональне використання, зокрема надмірна концентрація коштів у запасах або занадто довгі строки погашення дебіторської заборгованості порівняно з періодами обертання кредиторської заборгованості, свідчать про істотне відхилення від нормативних параметрів і вказують на наявність проблем у фінансовому управлінні підприємством.
Водночас не використання підприємством потенціалу фінансового левериджу, при високому значенні коефіцієнта фінансової незалежності. Інакше кажучи, фінансова рентабельність, що визначається як відношення чистого прибутку до власного капіталу, значно перевищує економічну рентабельність, яка розраховується як співвідношення прибутку до сплати відсотків і податків до загального обсягу залучених інвестицій.

[image: image43.emf]Таблиця 3.3   Принцип застосування бальної оцінки зниження фінансової стійкості за  відхиленнями показників – індикаторів від нормативних значень  

Інтервал   значень  Кількість   балів  

Кфакт   < Кнорм   х   0,5   2  Надкритичне   зниження   фінансової   стійкості  за 7  показниками - індикаторами   Підсумкова   кількість   балів   більше   або  дорівнює 6  

Кнорм   х   0,5   <   К факт   <   Кнорм   х   0,   25   1  Критичне   зниження   фінансової   стійкості   за  7 показниками – індикаторами Підсумкова  кількість балів більше 3, але менше 6  

Кнорм   х   0,25   <   К   факт   <   Кнорм   0,5  Некритичне зниження фінансової  стійкостіза   7   показниками - індикаторами  Підсумкова кількість балів менше 3  

Джерело: побудовано автором на основі [12 ]  


Альтернативним підходом до оцінювання фінансової стійкості підприємства є застосування рейтингової методики. Використання рейтингових моделей дає змогу визначити узагальнений показник фінансового стану підприємства шляхом зіставлення його фінансових результатів як з нормативними значеннями, так і з показниками аналогічних суб’єктів господарювання.

Рейтингова оцінка передбачає реалізацію послідовної діагностичної процедури, етапи якої відображено на рисунку 3.2.

[image: image44.emf]  1)   збір   й   аналітична  обробка   вихідної   інформації   за   певний   період   2) обґрунтування  системи показників,  що   використовуються   для рейтингової  оцінки   фінансової  стійкості   3) розрахунок  підсумкового   показника  рейтингової оцінки  фінансової   стійкості   4)   ранжування  підприємства щодо  рейтингу   фінансової  стійкості  

Рис. 3.2. Методика рейтингової оцінки фінансової стійкості підприємства   Джерело:   [ 38 ]  


Під час аналізу фінансової стійкості підприємства важливо враховувати як його розмір, так і галузеву специфіку. Різні галузі економіки мають свої характерні риси, рівень ризиків та особливості фінансової діяльності, що вимагає індивідуального підходу до діагностики. Наприклад, для підприємств виробничого сектору ключове значення можуть мати витрати на матеріали, виробничі потужності, логістика та ланцюги постачання. Оцінювання фінансової стійкості таких підприємств доцільно здійснювати на основі аналізу виробничих витрат, обсягів випуску продукції, рівня рентабельності та ефективності використання ресурсів.

У фінансовому секторі, своєю чергою, важливими є інші показники, зокрема рівень ліквідності, ризики, пов’язані з кредитуванням, інвестиційна діяльність та прибутковість капіталу. Для фінансових установ доцільно використовувати методики, що орієнтовані на оцінку структури кредитного портфеля, капіталізації, дотримання нормативів та платоспроможності [13].

Сфера послуг має свою специфіку, де акцент робиться на витратах, пов’язаних із персоналом, якості сервісу, утриманні клієнтів та ефективності ресурсного забезпечення. Оцінка фінансової стійкості таких підприємств повинна враховувати обсяги наданих послуг, середню виручку на одного клієнта, рівень втрати клієнтів і продуктивність діяльності.

Урахування галузевих особливостей у процесі фінансової діагностики дозволяє підвищити точність оцінки стану підприємства та забезпечити його об’єктивне порівняння з іншими суб’єктами господарювання тієї ж галузі. Це також дозволяє точніше виявити чинники ризику та адаптувати управлінські підходи до конкретних умов.

Не менш важливим аспектом є масштаб діяльності підприємства. Методичні підходи до оцінки для малих, середніх та великих підприємств можуть істотно різнитися, з огляду на їх фінансові можливості та організаційну структуру. Для малих підприємств, як правило, першочергове значення мають показники ліквідності та витратної ефективності, тоді як великі підприємства більше уваги приділяють капітальним інвестиціям, прибутковості реалізованих проєктів та залученню додаткового фінансування [37].

У процесі оцінювання необхідно використовувати достовірну фінансову інформацію, зокрема бухгалтерську та фінансову звітність, показники ринкової активності, рівень заборгованості та платоспроможності підприємства.

До ключових заходів, спрямованих на покращення фінансової стійкості підприємств, можна віднести: удосконалення податкової та законодавчої політики; оцінювання платоспроможності споживачів з метою зниження ризиків несплати; раціональне управління запасами; зменшення виробничих витрат; розширення каналів реалізації продукції та оптимізація збуту [6, 16].

Розглянуті інструменти аналітичної оцінки фінансової стійкості є важливими складовими фінансового аналізу. Їх застосування дозволяє підвищити ефективність реалізації управлінських рішень, спрямованих на підтримання та зміцнення фінансової стабільності підприємства.
3.2.
Напрямки вдосконалення діагностики фінансового стану підприємства в умовах діджиталізації
Цифровізація відкриває широкі можливості для підвищення ефективності бізнесу, прискорення робочих процесів, покращення якості виконання, зниження витрат, а також збільшення продуктивності обладнання і ефективного використання ресурсів, таких як сировина та праця. Впровадження сучасних технологій безпосередньо впливає на продуктивність підприємства завдяки суттєвим змінам у його операційних процесах [12]. Особливо в країнах, що розвиваються, цифрова трансформація виступає головним драйвером економічного зростання, оскільки сприяє збільшенню капіталу та продуктивності праці, зменшенню операційних витрат та покращенню доступу до міжнародних ринків [3].

Розробка і застосування цифрових економічних систем вимагає від підприємств оновлення підходів до управління бізнес-процесами. Перехід господарських операцій в інтернет-простір диктує необхідність прозорості їх виконання, об’єктивної оцінки ефективності дій і формування повної інформаційної бази для швидкого і виваженого прийняття управлінських рішень.

Система управління фінансовою стійкістю в умовах цифрової економіки має суттєві відмінності від традиційних моделей. Зростає значення інформаційного забезпечення, оскільки обробка великих обсягів даних та динамічних факторів стає основою для коректної інтерпретації індикаторів фінансової стабільності.

Сучасні аналітичні процедури замінюються новими методами, які дозволяють не лише діагностувати ключові показники діяльності, а й виявляти умови, що формують конкурентні переваги підприємства.

Інформаційні масиви, що формуються для різних стейкхолдерів – контрагентів, власників та інвесторів – мають специфічний характер. Особливу увагу слід приділити оцінці ризиків, пов’язаних з роботою контрагентів у цифровому середовищі, і визначенню ступеня цих ризиків.

В умовах цифрової взаємодії пошук контрагентів і інвесторів повинен бути ефективним, а ризики співпраці мінімізовані. Інноваційні та платформні підходи набули широкого застосування, що призвело до розширення просторової взаємодії і необхідності працювати з великими інформаційними потоками. Рішення, спрямовані на ефективне управління бізнес-процесами і попередження ризиків дестабілізації фінансової стійкості, вимагають своєчасного прийняття [21].

Саме тому особливої актуальності набувають цифрове управління та використання платформних підходів у процесі прийняття управлінських рішень.
Застосування традиційних економічних показників і стандартних методів фінансово-економічного управління в умовах цифровізації економіки дедалі більше виявляє свою обмеженість та неефективність для розвитку підприємств. Це зумовлює необхідність пошуку й впровадження нових підходів та інструментів управління. Сучасний розвиток економіки вимагає реалізації інноваційних стратегій і соціально-економічних перетворень. Серед них ключову роль відіграє цифрова трансформація – зміна стандартів ведення бізнесу, перехід підприємств до цифрової моделі роботи, що передбачає модернізацію організаційної культури та впровадження сучасних інформаційних технологій для розширення можливостей діяльності.

Цифровізація призводить до збільшення обсягів даних, які надходять у компанію в процесі її функціонування, створюючи базу для проведення економічного аналізу і виявлення закономірностей у роботі сучасних соціально-економічних систем. Важливішим за наявність ресурсів стає наявність повної, систематизованої інформації про них та їх максимально ефективне використання у плануванні діяльності [24].

Однією з ключових вимог сучасної економіки для компаній, що прагнуть зміцнити свою фінансову стійкість, є активне дослідження сфери цифрової економіки, зокрема використання інструментів крос-карт і алгоритмів імітації штучного інтелекту для аналізу людських уподобань. Оцифровування великих масивів даних сприяє підвищенню операційної ефективності, економії витрат і впровадженню конкурентоспроможних бізнес-моделей, які адаптуються під зміни ринку, а також виявленню продуктів і послуг з технологічною перевагою, що в кінцевому підсумку підвищує фінансову стійкість підприємства. Згідно з дослідженнями Boston Consulting Group (BCG), цифрова трансформація може знизити витрати на 35% і збільшити дохід на 25% [15].

Технологічні інновації четвертої промислової революції докорінно змінили ділове середовище, забезпечивши повномасштабний перехід на цифрові технології та інтеграцію промислових і цифрових процесів. Цифровізація впливає на способи створення бізнесу, формування маркетингових стратегій і оптимального забезпечення ресурсами. Водночас вона значно знижує або навіть усуває частину виробничих та трансакційних витрат – організаційних, управлінських, комунікаційних, а також витрат на обробку та зберігання інформації. Завдяки цифровим технологіям розмиваються національні кордони, виникає мережевий ефект і масштабованість бізнес-процесів.

Використання штучного інтелекту у цифрових технологіях загострює конкуренцію, стимулюючи розширення і поглиблення зв’язків із клієнтами, активізацію комунікацій у цифровому просторі та формування реакцій на зміну їхніх вподобань.

У бізнесі відбуваються культурні зміни, зокрема трансформація корпоративної культури, яка тепер акцентує увагу на лідерстві та усвідомленні себе як невід’ємної частини організації. Це вимагає розвитку організаційних і лідерських навичок, орієнтації на навчання і здатності швидко адаптуватися до фундаментальних змін – адже темпи трансформації лише зростають.

Існуючі бізнес-моделі трансформуються під впливом цифровізації, стаючи більш оптимальними, менш витратними та динамічними. Водночас з’являються нові методики аналізу внутрішніх процесів підприємств, які допомагають ефективно управляти сучасним бізнесом.
Підприємства, що впроваджують цифровізацію бізнес-процесів, стають більш конкурентоспроможними «цифровими фірмами» порівняно з тими, хто працює за традиційними методами. Розвиток цифрових технологій змушує компанії розробляти нові підходи до управління бізнес-процесами.

Цифровізація переводить частину господарських операцій в інтернет-простір, що вимагає прозорості, оцінки ефективності, результативності дій і формування детальної інформації для швидкого прийняття рішень. Це призводить до розширення просторової взаємодії з контрагентами, інвесторами, державними органами, збільшує обсяги інформації та потребує прийняття рішень, спрямованих на стабільність фінансового стану й оперативність управління.

При діагностиці фінансового стану в умовах цифровізації варто дотримуватися таких принципів [3]:

· правильне застосування існуючих методів розрахунку фінансових коефіцієнтів;

· комплексний аналіз фінансово-господарської діяльності з охопленням усіх аспектів;

· об’єктивність, ґрунтована на достовірній та надійній фінансовій звітності;

· оперативність, що забезпечує своєчасне прийняття управлінських рішень.

Цифровізація формує нові фактори впливу на фінансову стійкість підприємства та його конкурентні позиції, а також відкриває низку переваг епохи нових технологій [26]:

· пов’язаність аналітичних даних – комплексний підхід для розуміння клієнтів та досягнення бізнес-цілей.

· інтеграція технологій і автоматизація – впровадження веб-аналітики, CRM, персоніфікованої реклами та інших інструментів.

· аналіз результатів та застосування висновків – оцінка бізнес-цінності кожної взаємодії зі споживачем для підвищення продажів і прибутку.

· стратегічне партнерство – формування екосистеми з технологічними партнерами при збереженні прав власності на розробки та дані.

· гнучка структура та культура fail-fast – agile-трансформація бізнес-процесів і комунікацій для швидкої адаптації та ефективної роботи.

Для успішної цифрової трансформації підприємств необхідне переосмислення організаційної структури, звітності, систем компенсацій і кар’єрного зростання. Ці зміни повинні підтримуватись керівництвом вищої ланки і базуватися на культурі «дешевих» експериментів – підході fail-fast, test-and-learn. Основним завданням є прищеплення такої інноваційної культури, що дозволить реалізовувати проекти з високою швидкістю, змінить ментальне ставлення до виробництва і зменшить роль рутини, адміністративних витрат та стереотипів.

Ця трансформація зміщує акценти від конкуренції на зниження витрат у бік креативності та формування нових бізнес-процесів. Зокрема, прискорюється фінансування проектів через збір токенів із прозорою оцінкою ефективності і прибутковості на базі технології blockchain [22].

Незважаючи на ризики, компанії активно впроваджують ключові драйвери цифрової економіки – blockchain, штучний інтелект, big data, IT-технології [28]. Цифрова економіка виступає локомотивом розвитку для підприємств будь-якого розміру, дозволяючи керувати бізнесом у реальному часі з мінімальним залученням людини і сприяючи повній автоматизації корпоративних процесів.

Підприємства, що прагнуть подальшого розвитку, мають оцінити свої можливості щодо глобальних змін у структурі компанії та виробничих процесах. Цифровізація стимулює попит за рахунок оптимізації продукції.

Новий етап розвитку фінансової діагностики пов’язаний із застосуванням програмних продуктів нового покоління, що базуються на логіці нечітких множин та штучних нейронних мережах (ANN) – таких як Fuzzy Cale, Cubi Cale, Brain Maker. Нейромережеві технології імітують роботу людського мозку, дозволяючи навчатися на прикладах, розпізнавати образи, класифікувати інформацію, управляти технологічними і фінансовими процесами, виконувати складні аналітичні та прогнозні завдання.

Останні дослідження показують, що ANN є потужним інструментом для широкого спектра завдань: розпізнавання мови, абстрактних образів, управління потоками та прийняття рішень на основі великих даних [19].

Впровадження цифрових технологій визначить майбутнє підприємств, дозволяючи подолати існуючі проблеми та здійснити технологічний прорив.
Отже, цифрова трансформація стає необхідною умовою для конкурентоспроможності та сталого розвитку сучасних підприємств. Впровадження інноваційних технологій і нової культури управління сприяє підвищенню ефективності бізнес-процесів, зменшенню витрат і формуванню гнучких, адаптивних технологій, здатних швидко реагувати на виклики ринку та технологічні зміни.

ВИСНОВКИ
Фінансовий стан підприємства – це багатогранна характеристика, яка демонструє його спроможність раціонально використовувати наявні ресурси, зберігати стабільність і адаптуватися до умов конкуренції. Це поняття охоплює комплексну оцінку таких параметрів, як фінансова стійкість, ліквідність, платоспроможність і рівень прибутковості, що в сукупності дозволяє виявити загальну надійність підприємства та його потенціал для подальшого розвитку. Усвідомлення поточного фінансового стану є важливою умовою для ухвалення ефективних управлінських рішень, стратегічного планування та залучення інвесторів.

Для аналізу фінансового стану використовується різноманітний методичний інструментарій. Проте, за умов економічної нестабільності, найбільш надійними залишаються класичні методи оцінки, які базуються на аналізі основних фінансових показників: структури активів, рівня ліквідності та платоспроможності, фінансової рівноваги, ділової активності та рентабельності. Комплексне застосування цих індикаторів забезпечує об’єктивну діагностику фінансового стану підприємства й підтримує прийняття виважених рішень у сфері управління.

Ефективне застосування аналітичних методів дозволяє не лише точно оцінити фінансові результати діяльності підприємства, а й своєчасно виявити існуючі або потенційні ризики. Це створює підґрунтя для розробки дієвих управлінських стратегій і прийняття результативних рішень, спрямованих на підвищення ефективності управління та зміцнення фінансової стійкості підприємства в умовах мінливого ринкового середовища.

Аналіз фінансового стану ТОВ «Станіслав-ІФ» за 2021–2024 роки свідчить про наявність як позитивних тенденцій, так і певних викликів у діяльності підприємства. Протягом аналізованого періоду спостерігалося поступове зростання чистого доходу від реалізації послуг, що є ознакою підвищення ділової активності та попиту на послуги компанії. Збитковість 2020–2021 років була подолана, і підприємство вийшло на позитивний фінансовий результат, досягнувши чистого прибутку в 25,7 тис. грн у 2024 році.

Однак разом із зростанням доходів відбулося і зростання витрат, що знижує ефективність фінансової діяльності. Основним фактором ризику залишається зношення основних засобів: рівень їх амортизації зріс з 45% до майже 60%, а балансова вартість скоротилася на понад 26%. Це свідчить про старіння матеріально-технічної бази, що в перспективі може негативно позначитися на конкурентоспроможності підприємства.

Таким чином, попри наявність ознак фінансової стабілізації, ТОВ «Станіслав-ІФ» потребує активізації заходів з оновлення основних фондів, оптимізації витрат і підвищення рентабельності. Забезпечення інвестицій у модернізацію виробничої бази стане ключовим чинником забезпечення довгострокової фінансової стійкості та розвитку підприємства.

Проведений аналіз за різними моделями оцінки банкрутства, дозволив зробити висновок, що ТОВ «Станіслав-ІФ» не належить до групи підприємств із високою ймовірністю банкрутства. Навпаки, починаючи з 2023 року спостерігається тенденція до покращення фінансової стабільності, що вказує на ефективне управління ресурсами, підвищення рентабельності та зміцнення фінансової незалежності. Однак підприємству доцільно й надалі дотримуватися помірної фінансової політики та контролювати ключові показники для забезпечення довгострокової платоспроможності.

У процесі оцінювання необхідно використовувати достовірну фінансову інформацію, зокрема бухгалтерську та фінансову звітність, показники ринкової активності, рівень заборгованості та платоспроможності підприємства.

До ключових заходів, спрямованих на покращення фінансової стійкості підприємств, можна віднести: удосконалення податкової та законодавчої політики; оцінювання платоспроможності споживачів з метою зниження ризиків несплати; раціональне управління запасами; зменшення виробничих витрат; розширення каналів реалізації продукції та оптимізація збуту.

Розглянуті інструменти аналітичної оцінки фінансової стійкості є важливими складовими фінансового аналізу. Їх застосування дозволяє підвищити ефективність реалізації управлінських рішень, спрямованих на підтримання та зміцнення фінансової стабільності підприємства.

В роботі встановлено, що цифрова трансформація стає необхідною умовою для конкурентоспроможності та сталого розвитку сучасних підприємств. Впровадження інноваційних технологій і нової культури управління сприяє підвищенню ефективності бізнес-процесів, зменшенню витрат і формуванню гнучких, адаптивних технологій, здатних швидко реагувати на виклики ринку та технологічні зміни.
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Додатки
Таблиця 2.2

Аналіз виробничого потенціалу ТОВ «Станіслав-ІФ»

		Показник

		2021 р.

		2022 р.

		2023 р.

		2024 р.

		Відхилення

2024 р. до 2021 р



		

		

		

		

		

		+/-

		%



		Балансова вартість основних засобів, всього, тис. грн.

		381,8

		347,9

		314

		280,1

		-101,7

		73,4



		Знос основних засобів:



		тис. грн.

		312,6

		346,5

		380,4

		414,3

		101,7

		132,5



		% зносу

		45,0

		49,9

		54,8

		59,7

		14,6

		132,5








Таблиця 2.10

Нормативні значення показника R-моделі 

		Значення R

		Ймовірність банкрутства, %



		Менше 0

		Максимальна (90-100)



		0-0,18

		Висока (60-80)



		0,18-0,32

		Середня (35-50)



		0,32-0,42

		Низька (15-20)



		Більше 0,42

		Мінімальна (до 10)








Таблиця 2.15

Розрахунок коефіцієнтів моделі Фулмера для ТОВ «Станіслав-ІФ»

		Показник

		Формула розрахунку

		2021 р.

		2022 р.

		2023 р.

		2024 р.



		І1

		Нерозподілений прибуток минулих років / Сукупні активи

		-1,323

		-1,192

		-1,307

		-1,245



		І2

		Обсяг реалізації / Сукупні активи

		0,558

		0,559

		0,873

		0,813



		І3

		Валовий прибуток / Сукупні активи

		0,014

		0,010

		0,003

		0,045



		І4

		Грошові потоки / Сукупні зобов’язання

		0,62

		0,13

		0,26

		2,29



		І5

		Сукупні зобов’язання / Сукупні активи

		0,091

		0,167

		0,074

		0,028



		І6

		Поточні пасиви / Сукупні активи

		0,091

		0,167

		0,074

		0,028



		І7

		Lg (матеріальні активи)

		2,582

		2,541

		2,497

		2,447



		І8

		Оборотний капітал / Сукупні зобов’язання

		3,67

		2,69

		6,12

		18,57



		І9

		Lg (Валовий прибуток / виплати %)

		0,806

		0,908

		0,279

		1,441








Таблиця 2.17

Розрахунок коефіцієнтів моделі Альтмана для ТОВ «Станіслав-ІФ»

		Показник

		Формула розрахунку

		2021 р.

		2022 р.

		2023 р.

		2024 р.



		A

		Оборотний капітал / Сума активів

		0,334

		0,449

		0,452

		0,515



		B

		Чистий прибуток / Сума активів

		0,014

		0,010

		0,003

		0,045



		C

		Прибуток до оподаткування/Сума активів

		0,014

		0,010

		0,003

		0,045



		D

		Ринкова вартість власного капіталу / Залучений капітал

		9,981

		4,989

		12,546

		35,075



		E

		Виручка від реалізації / Сума активів

		0,558

		0,559

		0,873

		0,813








                                   К3 = 0,6 / (1 – ПВНЗ)                             (3.1)


Таблиця 3.3

Принцип застосування бальної оцінки зниження фінансової стійкості за відхиленнями показників–індикаторів від нормативних значень

		Інтервал значень

		Кількість балів



		Кфакт < Кнорм х 0,5 2

		Надкритичне зниження фінансової стійкості за 7 показниками-індикаторами

Підсумкова кількість балів більше або дорівнює 6



		Кнорм х 0,5 < К факт < Кнорм х 0, 25 1

		Критичне зниження фінансової стійкості за 7 показниками–індикаторами Підсумкова кількість балів більше 3, але менше 6



		Кнорм х 0,25 < К факт < Кнорм 0,5

		Некритичне зниження фінансової стійкостіза 7 показниками-індикаторами Підсумкова кількість балів менше 3





Джерело: побудовано автором на основі [12]






1) збір й аналітична обробка вихідної

інформації за певний

період


2)обґрунтування системи показників, що використовуютьсяРис. 3.2. Методика рейтингової оцінки фінансової стійкості підприємства

Джерело: [38]



для рейтингової оцінки фінансової стійкості


3)розрахунок підсумкового показника рейтингової оцінки фінансової стійкості

4) 
ранжування підприємства щодо рейтингу фінансової стійкості



 


Таблиця 3.1

Показники-індикатори оцінки фінансової стійкості підприємства

		Показники

		Порядок розрахунку

		Примітки



		К1 Коефіцієнт фінансової автономії

		ВК / Б

		Граничне (нормативне)

значення – 0,5



		К2 Коефіцієнт швидкої ліквідності

		(ОА – З) / ПЗ

		Граничне значення – 0,6



		К3 Коефіцієнт покриття

		ОА / ПЗ

		Граничне значення залежить від галузевих

та інших особливостей



		К4

Коефіцієнт забезпечення оборотних активів власним оборотним капіталом

		



ВОА / ОА

		

Граничне значення – 0,1



		К5

Коефіцієнт рентабельності сукупного капіталу

		

ЧП / Б

		Граничне значення залежить від галузевих

та інших особливостей



		К6

Коефіцієнт стійкості економічного зростання

		

(ЧП – ДВА) / ВК

		Граничне значення залежить від галузевих

та інших особливостей



		К7

Коефіцієнт стійкості за беззбитковістю операційної діяльності

		

МП / ПВ

		Граничне значення залежить від галузевих

та інших особливостей





** Умовні позначення:

Б – підсумок валюти балансу; ЗВ – змінні витрати;

ОА – оборотні активи; ПВ – постійні витрати; З – запаси;

ПЗ – поточні зобов’язання;

ПВН – питома вага нормативного рівня запасів; (НЗ) – нормативні запаси в оборотних активах; ДЗ – довгострокові зобов’язання;

НА – необоротні активи;

ВОА = ВК – НА – власні оборотні активи; ЧП – чистий прибуток;

ДВА – дивіденди, виплачені акціонерам; ВК Власний капітал;

МП = ОД – ЗВ – маржинальний прибуток; ОД – операційні доходи.

Джерело: побудовано автором на основі 


Таблиця 2.18

Результати оцінювання різними методами ймовірності банкрутства для ТОВ «Станіслав-ІФ»

		Показники

		2021 р.

		2022 р.

		2023 р.

		2024 р.



		R-модель

		0,188

		0,235

		0,214

		0,324



		модель Терещенка

		10,41

		5,76

		18,96

		47,67



		Модель Таффлера

		0,665

		0,502

		0,973

		3,400



		Модель Бівера

		0,772

		0,382

		0,846

		3,725



		Модель Фулмера

		-6,086

		-6,786

		-4,284

		13,007



		Модель Ліса

		-0,052

		-0,038

		-0,045

		-0,033



		Модель Альтмана

		6,511

		3,636

		8,173

		21,953








Таблиця 2.16

Розрахунок коефіцієнтів моделі Ліса для ТОВ «Станіслав-ІФ»

		Показник

		Формула розрахунку

		2021 р.

		2022 р.

		2023 р.

		2024 р.



		Х1

		Оборотний капітал / Сукупні активи

		0,334

		0,449

		0,452

		0,515



		Х2

		Прибуток від реалізації / Сукупні активи

		0,014

		0,010

		0,003

		0,045



		Х3

		Нерозподілений прибуток / Сукупні активи

		-1,323

		-1,192

		-1,307

		-1,245



		Х4

		Власний капітал / Сукупні активи

		0,909

		0,833

		0,926

		0,972








                            Z = 1,2 A + 1,4 B + 3,3 C + 0,6 D + 1,0 E                            (2.6)


                 L = 0,063 X1 + 0,092 X2 + 0,057 X3 + 0,001 X4                      (2.5)


                          Z = 0,53 X₁ + 0,13 X₂ + 0,18 X₃ + 0,16 X₄                                (2.3)


Таблиця 2.14

Розрахунок коефіцієнтів моделі Бівера для ТОВ «Станіслав-ІФ»

		Показник

		Формула розрахунку

		2021 р.

		2022 р.

		2023 р.

		2024 р.



		коефіцієнт Бівера

		(Чистий прибуток – амортизація) / Зобов’язання

		0,772

		0,382

		0,846

		3,725



		рентабельність активів

		Чистий прибуток / Активи

		0,014

		0,010

		0,003

		0,045



		фінансовий леверидж

		Зобов’язання / Активи

		0,091

		0,167

		0,074

		0,028



		коефіцієнт покриття активів чистим оборотним капіталом

		(Власний капітал – необоротні активи) / Активи

		0,243

		0,282

		0,378

		0,487



		коефіцієнт покриття

		Оборотні активи / Поточні зобов’язання

		3,667

		2,691

		6,123

		18,569








H = 5,528 I1 + 0,212 I2 + 0,073 I3 + 1,270 I4 - 0,120 I5 + 2,335 I6 + 0,575 I7 +   1,083 I8 + 0,894 I9 - 6,075                                          (2.4)


Таблиця 2.13

Розрахунок коефіцієнтів моделі Таффлера для ТОВ «Станіслав-ІФ»

		Показник

		Формула розрахунку

		2021 р.

		2022 р.

		2023 р.

		2024 р.



		Х1

		Прибуток до виплат / Поточні зобов’язання

		0,155

		0,061

		0,045

		1,606



		Х2

		Оборотні активи / Зобов’язання

		3,67

		2,69

		6,12

		18,57



		Х3

		Поточні зобов’язання / Загальна вартість активів

		0,091

		0,167

		0,074

		0,028



		Х4

		Виручка від реалізації / Валюта балансу

		0,558

		0,559

		0,873

		0,813








Таблиця 2.11

Розрахунок коефіцієнтів моделі Терещенка для ТОВ «Станіслав-ІФ»

		Показник

		Формула розрахунку

		2021 р.

		2022 р.

		2023 р.

		2024 р.



		Х1

		Грошові надходження / Зобов’язання

		6,132

		3,349

		11,827

		29,313



		Х2

		Валюта балансу / Зобов’язання

		10,981

		5,989

		13,546

		36,075



		Х3

		Чистий прибуток / Середньорічна сума активів

		0,014

		0,011

		0,003

		0,045



		Х4

		Прибуток / Виручка від реалізації

		0,025

		0,018

		0,004

		0,055



		Х5

		Запаси / Виручка від реалізації

		0,025

		0,018

		0,004

		0,055



		Х6

		Виручка від реалізації / Основний капітал

		0,558

		0,559

		0,873

		0,813








Таблиця 2.12

Нормативні значення показника моделі Терещенка

		Значення

		Ймовірність банкрутства



		Більше 2

		Банкрутство не загрожує



		Від 1 до 2

		Фінансова стійкість порушена



		Менше 1

		Існує загроза банкрутства








                   Z = 1,5 X₁ + 0,08 X₂ + 10 X₃ + 5 X₄ + 0,3 X₅ + 0,1 X₆             (2.2)


Таблиця 2.7

Показники ділової активності ТОВ «Станіслав-ІФ»

		[bookmark: OLE_LINK1]Показник

		2021 р.

		2022 р.

		2023 р.

		2024 р.

		Відхилення 2024 р. до 2021 р



		Коефіцієнт оборотності активів

		0,57

		0,59

		0,83

		0,82

		0,25



		Коефіцієнт оборотності кредиторської заборгованостей

		9,66

		4,40

		6,74

		15,14

		5,48



		Коефіцієнт оборотності дебіторської заборгованостей

		3,22

		1,65

		2,06

		3,21

		-0,01



		Коефіцієнт оборотності основних засобів

		1,09

		0,95

		1,51

		1,49

		0,39



		Коефіцієнт оборотності власного капіталу

		0,84

		0,66

		0,94

		0,81

		-0,03








                          R = 0,38К1 + К2 + 0,054К3 + 0,63К4                             (2.1)


Таблиця 2.9

Розрахунок коефіцієнтів R-моделі для ТОВ «Станіслав-ІФ»

		Показник

		Формула розрахунку

		2021 р.

		2022 р.

		2023 р.

		2024 р.



		К1

		Оборотний капітал / Середньорічна сума активів

		0,341

		0,471

		0,430

		0,517



		К2

		Чистий прибуток / Середньорічна сума власного капіталу

		0,016

		0,012

		0,004

		0,047



		К3

		Виручка від реалізації / Середньорічна сума активів

		0,570

		0,586

		0,831

		0,816



		К4

		Чистий прибуток / Сума витрат

		0,019

		0,018

		0,004

		0,058








Таблиця 2.8

Показники рентабельності ТОВ «Станіслав-ІФ», %

		Показник

		2021 р.

		2022 р.

		2023 р.

		2024 р.

		Відхилення 2024 р. до

2021 р.



		Коефіцієнт рентабельності активів

		1,44

		1,06

		0,32

		4,47

		3,03



		Коефіцієнт рентабельності власного капіталу

		1,57

		1,22

		0,36

		4,71

		3,14



		Коефіцієнт рентабельності діяльності

		1,82

		1,81

		0,38

		5,48

		3,66



		Коефіцієнт рентабельності продукції

		1,86

		1,84

		0,38

		5,82

		3,96








Таблиця 2.5

Показники ліквідності ТОВ «Станіслав-ІФ» протягом 2021-2024 рр.

		Показник

		2021 р.

		2022 р.

		2023 р.

		2024 р.

		Відхилення 2024 р. до 2021 р.



		Коефіцієнт загальної ліквідності

		3,67

		2,69

		6,12

		18,57

		14,90



		Коефіцієнт швидкої ліквідності

		3,66

		2,69

		6,11

		18,54

		14,88



		Коефіцієнт абсолютної ліквідності

		0,62

		0,13

		0,26

		2,29

		1,67








Таблиця 2.6

Показники фінансової стійкості ТОВ «Станіслав-ІФ»

		Показник

		Нормативне значення

		2021 р.

		2022 р.

		2023 р.

		2024 р.

		Відхилення 2024 р. до 2021 р



		Коефіцієнт автономії

		≥ 0,5

		0,91

		0,83

		0,93

		0,97

		0,06



		Коефіцієнт фінансування

		≥ 0,5

		1,10

		1,20

		1,08

		1,03

		-0,07



		Коефіцієнт маневреності власного капіталу

		Оптимальне значення дорівнює 0,5.

		0,27

		0,34

		0,41

		0,50

		0,23



		Коефіцієнт забезпечення власними оборотними засобами

		Мінімальне значення цього показника – 0,1

		0,73

		0,63

		0,84

		0,95

		0,22








Таблиця 2.1

Динаміка фінансових результатів ТОВ «Станіслав-ІФ», тис. грн.

		Стаття

		2020 р.

		2021 р.

		2022 р.

		2023 р.

		2024 р.

		Відхилення 

2024 р. до 2020 р



		

		

		

		

		

		

		+/-

		%



		Чистий дохід від реалізації послуг

		320,1

		443,9

		353,3

		500,3

		469,0

		148,9

		46,5



		Собівартість реалізованих послуг

		377,8

		435,8

		346,9

		498,4

		441,4

		63,6

		16,8



		Валовий прибуток

		-57,7

		8,1

		6,4

		1,9

		27,6

		85,3

		-147,8



		Прибуток від операційної діяльності

		-57,7

		8,1

		6,4

		1,9

		27,6

		85,3

		-147,8



		Чистий прибуток

		-57,7

		8,1

		6,4

		1,9

		25,7

		83,4

		-144,5








[image: ]

Рис. 1.3. Основні напрямки здійснення аналізу фінансового стану підприємства

Джерело: []
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Методичні підходи до оцінки фінансового стану підприємства



Методичні підходи до оцінки фінансового стану підприємства





Аналіз балансу підприємства:

· горизонтальний аналіз;

· вертикальний аналіз.













Показники платоспроможності:

· обсяг власних обігових коштів;

· здатність капіталу до маневрування;

Показники ліквідності:

· загальний коефіцієнт ліквідності;

· коефіцієнт швидкої ліквідності;

· коефіцієнт абсолютної ліквідності;



Показники майнового стану СК:

· сума господарських засобів, що знаходяться у розпорядженні;

· частка активної частини основних засобів;

· коефіцієнт зносу основних засобів;

· коефіцієнт відновлення;

· коефіцієнт вибуття;

Показники фінансового стану підприємства

Математичні моделі





Формалізовані методи:

1. ланцюгових підстановок;

2. арифметичних різниць, (балансовий);

3. диференціальний;

4. логарифмічний;

5. інтегральний;

6. простих і складних відсотків;

7. дисконтування.



















Показники фінансової стійкості та структури капіталу:

· коефіцієнт незалежності (автономії);

· Коефіцієнт залежності;

· коефіцієнт заборгованості;

· коефіцієнт маневрування власних засобів;

· коефіцієнт структури залученого капіталу;















Показники рентабельності та прибутковості:

· рентабельність продукції (продаж);

· рентабельність активів (майна);

· рентабельність власного капіталу;

· 









Комплексна графічна оцінка фінансового стану підприємства



Показники ділової активності (оборотності):

· коефіцієнт оборотності капіталу;

· коефіцієнт обігу дебіторської заборгованості;

· коефіцієнт обороту кредиторської заборгованості;

· коефіцієнт обороту власного капіталу.



















Рис.1.4. Методичні підходи до оцінки фінансового стану підприємстваНеформалізовані методи:

1) експертних оцінок та сценаріїв;

2) психологічні;

3) морфологічні;

4) порівняльні;

5) побудови системи

показників;

6) побудови системи аналітичних таблиць



Джерело: [35]
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Таблиця 2.1

Активи ТОВ «Станіслав-ІФ» протягом 2021-2024 рр., тис. грн.

		Стаття

		2021 р.

		2022 р.

		2023 р.

		2024 р.

		Відхилення 

2024 р. до 2021 р.



		Необоротні активи

		381,8

		347,9

		314,0

		280,1

		-101,7



		Оборотні активи

		191,4

		283,8

		259,0

		297,1

		105,7



		Баланс

		573,2

		631,7

		573,0

		577,2

		4,0








Таблиця 1.2 

Основні методи аналізу фінансових стану підприємства

		Метод

		Характеристика



		Оцінка фінансового стану з використанням абсолютних показників

		Оцінка фінансового стану підприємства з використанням абсолютних показників є ключовим аспектом фінансового аналізу, оскільки вона базується на конкретних сумах і значеннях, викладених у фінансових звітах. Абсолютні показники, такі як величина активів, пасивів, доходів, витрат, прибутків і зобов'язань, надають можливість точно оцінити фінансові ресурси, заборгованість та здатність підприємства виконувати свої фінансові зобов'язання.



		Метод фінансових коефіцієнтів

		Метод фінансових коефіцієнтів є ефективним інструментом для оцінки фінансового стану підприємства, що базується на розрахунку і аналізі спеціальних числових показників. Метод використовується для оцінки різних аспектів фінансової діяльності, таких як ліквідність, платоспроможність, стабільність та прибутковість. Фінансові коефіцієнти дозволяють здійснювати порівняльний аналіз як в межах самого підприємства за різні періоди, так і з іншими підприємствами у відповідній галузі.



		Бальна оцінка

		Бальна оцінка для аналізу фінансового стану підприємства використовується для систематизації та узагальнення результатів фінансового аналізу за допомогою числових оцінок або рангів. Такий підхід дозволяє зробити комплексну оцінку різних аспектів фінансової діяльності, таких як ліквідність, платоспроможність, прибутковість та ефективність управління ресурсами. В процесі бальної оцінки кожен фінансовий показник або група показників отримує ваговий коефіцієнт, що відповідає їхньому значенню для загального аналізу, що дозволяє керівництву та інвесторам швидко оцінити фінансовий стан підприємства, зробити обґрунтовані висновки щодо його стабільності та перспектив розвитку.



		Рейтингова оцінка

		Рейтингова оцінка для аналізу фінансового стану є важливим інструментом, що дозволяє здійснювати комплексну оцінку фінансової стійкості та ризиків підприємства. Підхід базується на присвоєнні числових оцінок, які відображають рівень кредитоспроможності і фінансової надійності підприємства. В результаті рейтингова оцінка надає можливість інвесторам, кредиторам та іншим зацікавленим сторонам зробити обґрунтовані рішення щодо співпраці з підприємством на основі його фінансової стійкості і потенціалу розвитку.





Джерело: [15]


Крок 2. Аналіз структури капіталу підприємства

Крок 10. Узагальнення результатів

Крок 1. Аналіз балансу підприємства

Крок 3. Аналіз джерел фінансового забезпечення поточної діяльності підприємства

Експрес-діагностика

Крок 4. Аналіз обсягів виробництва та реалізації продукції

Поглиблена діагностика

Крок 6. Узагальнення результатів експрес- діагностики

Крок 5. Оцінка ринкового становища підприємства

Крок 1. Оцінка стану та ефективності використання основних фондів

Крок 2. Оцінка матеріальних та нематеріальних активів підприємства, аналіз їх структури

ДІАГНОСТИКА ФІНАНСОВОГО СТАНУ ПІДПРИЄМСТВА

Крок 3. Аналіз використання трудових ресурсів

Крок 5. Оцінка організаційної структури підприємства

Крок 4. Аналіз рівня та структури витрат на виробництво та реалізацію продукції

Крок 7. Оцінка платоспроможності та ліквідності підприємства

Крок 6. Аналіз формування та напрямків використання прибутку підприємства

попередніх висновків

Крок 9. Діагностика рівня економічної безпеки

Крок 8. Діагностика ризику банкрутства



Рис. 1.1. Алгоритм проведення експрес - та поглибленої діагностики фінансового стану підприємства

Джерело: [23]
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Вхідна інформація x

Розрахунок показників Yj , j = 1

Фінансова звітність

Експертні оцінки

Показники ліквідності Y1 = f (y1…y4)

Показники фінансової стійкості та виробничо – фінансового левериджу

Y2 = f (y5….y8)

Показники рентабельності Y3 = f (y9….y12)

Показники ділової активності

Y4 = f ( y13	y16 )

Фінансовий стан: C = f (Z,Y5 )

Якісні параметри

Y5 = f ( y17 , y18 )

Якісні параметри

Z = f (Y1	Y4 )









































Рис 1.2. Структурна модель діагностики фінансового стану із застосуванням інструментарію нечіткої логіки

Джерело: [22]
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Таблиця 1.1

Трактування поняття «фінансовий стан підприємства»

		Науковці

		Трактування



		Антипенко Н. В., Кушнір А. С.

		Фінансовий стан підприємства – це комплексний показник, що відображає здатність компанії забезпечувати свою фінансову стійкість, виконувати фінансові зобов'язання та ефективно використовувати ресурси для досягнення стратегічних цілей [1].



		Косарєва І. П., Хохлов М. П., Бірюкова В. В.

		Фінансовий стан підприємства – це сукупність показників, що характеризують його ліквідність, платоспроможність, прибутковість та ефективність управління активами і пасивами на певний момент часу [12].



		Проскуріна Н., Гнідкова А

		Фінансовий стан підприємства – це рівень його фінансового здоров'я, який визначає можливість стабільного функціонування, розвитку та виконання зобов'язань перед кредиторами, інвесторами та іншими зацікавленими сторонами [26].



		Томчук О., Левчук М.

		Фінансовий стан підприємства – це відображення фінансових результатів його діяльності, що включає аналіз доходів і витрат, балансового звіту, грошових потоків і фінансових коефіцієнтів, які визначають стійкість і конкурентоспроможність підприємства [33].



		Семенова К. Д..

		Фінансовий стан підприємства – це показник його економічної стабільності, що характеризується здатністю забезпечувати фінансову рівновагу між активами та зобов'язаннями, підтримувати необхідний рівень капіталу та резервів для майбутнього розвитку [29].








